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Editorial

Symposium de ASESCU: hay que estar

Los proximos 29 y 30 de mayo la localidad navarra de Tudela acoge
la 397 edicion del Symposium de Cunicultura de ASESCU, una de las
citas de obligada presencia para este sector. Y es que son muchos los
motivos que invitan a participar en este evento anual.

En primer lugar se trata de un punto de encuentro donde todo el
sector (productores, técnicos, investigadores) se dan cita para hablar
de cunicultura y conejos durante 48 horas seguidas, abordando te-
mas que abarcan la practica totalidad de la actividad. Otro de los
principales motivos que hacen imprescindible a este Symposium es
que se trata del escaparate que la investigacion en cunicultura tiene
en Espana, donde se anima a los jovenes investigadores a que la cu-
nicultura sea parte de su I+D+i. A ello hay que sumar que, durante
los dos dias, las principales empresas dedicadas a ofrecer soluciones
a los cunicultores en materia de sanidad y nutricién animal, instala-
ciones, reproduccion... presentan alli sus principales novedades.

Sin embargo hay un motivo que, independientemente de la impor-
tancia de los anteriores, sobresale por encima del resto. Y es que el
Symposium es un foro donde encontrar a gente con las mismas in-
quietudes, intercambiar tarjetas, hacer nuevos contactos... en defi-
nitiva, hacer pina (o como dicen los modernos, hacer "lobby"), para
buscar ideas para soluciones alternativas a las nuestras. De igual
modo, es el espacio propicio para generar nuevas oportunidades de
colaboracién, esencial en los tiempos que corren.

Pocas veces al ano, por no decir ninguna, hay una representacion
tan completa del sector cunicola bajo un mismo tejado. En definiti-
va, "hay que estar”,
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Las cosas claras en
la cadena de valor

Una nueva denuncia a la distribucion por vender carne de conejo a pérdidas
subyace la merma de su valor a lo largo de la cadena de valor y sobre todo, saca a
primer término la idoneidad de incrementar como minimo a unos 0,20 €/kg el
precio medio anual en origen para volver a ponerse a niveles de dos anos. En juego
estd el mantener la produccién, a la que acuden las promociones, pero que a base de
ser reiterativas, agresivas y sobre el mismo producto, mas que figurar como aliadas
pueden acelerar el cierre de explotaciones.

La solucién plausible seria que
el precio medio anual en origen
subiera en torno a 0,20 €/kg”,
se refiere Ceferino Torres, se-
cretario de la Asociacién Espanola
de Cunicultura (ASESCU). De esta
manera, los cunicultores podrian re-
tribuir sus costes estructurales, la
produccion de carne de conejo se
mantendria estable y la balanza de
margenes no estaria inclinada tanto
del lado de la comercializacién (Ta-
bla 1). “Ademas, el consumidor no lo
notaria y las cotizaciones se coloca-
rian a niveles de tres anos atras”, co-
menta Torres.
Basta con echar un vistazo a los da-
tos oficiales de la semana 18 del pre-
sente ano, el precio pagado a los pro-
ductores alcanza 3,28 €/kg y el de
venta al publico (PVP) se centra en
517 €/kg (Tabla 2). Es una muestra
més de que en Espana se viene in-
tentando que el consumo de carne
de conejo se conserve a razéon de ba-
jos precios. Es nuestro pais donde
menos ha bajado el consumo de car-
ne de conejo, en torno a un 1%,
mientras en Francia ha caido un
40%, segun fuentes del sector. Preci-

samente, detras del pais galo, Espa-
Na sacrifica mas de 50 millones de
cabezas al ano, y su sector produce
por encima de 63.400 t de carne de
conejo, un 20% del total de la Unidn
Europea (UE).

Habida cuenta que la distribucién
juega con los excedentes de produc-
cién de carne de conejo, las promo-
ciones juegan un papel clave en este
sentido. Necesarias a ojos del sector,
no obstante la competencia entre di-
ferentes cadenas empuja hacia abajo
las cotizaciones de forma reiterativa.

DENUNCIA DE “VENTA A
PERDIDAS”

UPA ha demandado a Carrefour
“por practicas abusivas en la venta
de carne de conejo”, segun reza en
su nota informativa. A sabiendas
de los costes de produccién del ga-
nadero, el precio al que le liquidan
el conejo vivo y los costes minimos
de sacrificio y almacenamiento, la
organizacién agraria manifiesta
que al precio de 3,50 €/kg se produ-
ce “venta a pérdidas” o “venta con

TABLA 1. Histérico de precios de origen-destino en carne de

conejo 2006-2014*

- Origen Destino diferencia o
Afo  efkg)  (Eh) (€kg) %
2006 3,26 6,12 2,86 53%
2007 271 5,84 313 46%
2008 3,19 6,12 2,93 52%
2009 3,16 6,05 2,89 52%
2010 314 5,76 2,62 55%
2011 3,40 5,68 2,28 60%
2012 3,36 5,59 2,23 60%
2013 3,59 527 1,68 68%
2014~ 3,16 5,24 2,08 60%

* promedio de cotizaciones ajustado a la semana 18.
Elaborado por ASESCU a partir del Observatorio de Precios




TABLA 2. Precios semanales origen - destino en 2014

ORIGEN

AL TANTO

productos Unidades S1 S2 S3 S4 S5 S6 S7 S8 S95S105115S125135S14515516517S 18

Conejode
granja

kg 345 3,45 827 327 327 327 327 327 327 345 345 345 345 3,45 3,28 3,27 3,27 3,28

DESTINO

productos Unidades S1 S2 S3 S4 S5 S6 S7 S8 S95S105115S125135S145155165S17S 18

Conejode
granja

kg 536 533 532 533 531 520 515 518 520 522 523 524 525 526 524 523 517 517

Fuente: Observatorio de Precios. Magrama, Mercasa 'y Mineco

pérdidas’, segun calculos
realizados por UPA vy
contrastados con datos
del Ministerio de Agricul-
tura, Alimentacién y Me-
dio Ambiente (Magrama).
“Por tanto, existe base su-
ficiente para que la Agen-
cia de Informacion y Con-
trol Alimentarios (AICA)
admita a tramite la de-
nuncia y realice la inves-
tigacion pertinente”, indi-
ca Roman Santalla, secre-
tario de Ganaderia de di-
cha organizacion.

La denuncia ante la AICA
tiene fecha de 12 de fe-
brero pasado. “Posterior-
mente la AICA nos pidid
informacion complemen-
taria, la cual se les hizo
llegar con fecha del 19 de
marzo”, completa Santa-
1la. Al cierre de este re-
portaje, la responsable de
Cunicultura de UPA no
tiene aun noticias de la
mencionada agencia, que
recientemente se ha
puesto en marcha, y pide
“celeridad” en la resolu-
cion de las denuncias pa-
ra “pararle los pies a la
distribucién en su com-
portamiento abusivo”.

La competencia sancio-

nadora por venta a pérdi-
das recae en las comuni-
dades auténomas, apli-
cando la Ley de Ordena-
miento del Comercios Mi-
norista de 1996. De he-
cho, desde UPA se re-
cuerda que va se ha de-
nunciado a nivel fede-
ral v desde los territo-
rios. UPA-Murcia lo hi-
7o ante una cadena de
supermercados y la Re-
gion de Murcia aplico
las multas pertinentes.
Consultado Carrefour,
se ha limitado a respon-
der que la cadena de
distribucion “no vende
a pérdidas”. A las pro-
mociones para produc-
tos reclamo como la le-
che v el aceite, se suma
la carne de conejo, con
la que puede surtir un
pernicioso riesgo: bana-
lizarla ante el consumi-
dor. “Nadie est4 en con-
tra de las promociones
en si mismas, pero si se
realizan de manera sis-
tematica, agresiva y so-
bre el mismo producto,
se machaca al sector’,
explica Roméan Santalla
de UPA, y como la carne
de conejo no tiene posi-

ble despiece sufre en sus
mismas y enteras carnes
una promocién implaca-
ble, con la consabida “pér-
dida de valor de este pro-

ducto a la largo de la ca-
dena”, segin Roman.

Como botdén de muestra
se incluye la estructura
de costes y precios en la
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AL TANTO

ESQUEMA DE LA ESTRUCTURA DE COSTES Y PRECIOS

CONFIGURACION MODERNA
Horquillas PVP con IVA (7-8%
d& clostas PVP sin IVA 6,20 - 6,42 €lpieza
L Pls 2 BBtk
d El PVP de la came de 4,809- 4,828 €/Kg.
conejo supone un aumento @
del 73% en relacion al - :
Del Mo, N Precio salida e B o
granja. s 0.311- 0371 Mermas de tienda
= . : T 0,681 0,796 Mano de obra y otros gastos
- Los bajos precios de 412-420
[=] mercado han provocado 12-4,20 Spinra
o~ perdidas en empresas de 3,65- 3,80 €Kg. 0,7110- 0,730 Transporte a tienda
,g la transformacién. 0,091 - 0,121 Coste plataforma distribucion
w
E’ -(0,133-0,291)  Beneficio - Perdidas (-6%) 1,13 Kg.
8 Precio conejo en @ 0,133 - 0,254 Transp a plataf distrib
: ranja
El precio se = Vent: nieles Los ingresos por la venta
3 refiere al conejo 3,36 - 3,42 €ipieza Ll de dtgcli:sdgtlzles selr;anda'
res os costes
§ bl 2,97-3,03€Kg. 0,211 - 0,231 Otros costes miatadero,
0,407 - 0,505 Sacrificio, faenado y envasado de la canal 113 Kg_
@ 0,069 - 0,079 Transporte a matadero
Porcentaje de
costes +
beneﬁm;\?g 0,061~ 0,43 Beneficio - Perdida (+2%))
sohsri: ?\I.fA 1,058 - 1,008 Otros costes
0,549 0485  Mano de obra 2 Kg.
1,303 - 1,492 Alimentacién i
Transformaciones.
Costes enfjl{g. de peso a lo largo
canal de la cadena Tipo de
coste por
Nota: La mefodologia del estudio no confempla la inclusion de las ayudas de la PAC de la prodt i ni de ofras ayudas o subvenciones no Fapas

ligadas a la produccidn, percibidas por los agentes del resto de elapas de la cadena. El objetivo del estudio es anauza( a Fnrmam&n del precio del producto, para delectar posibles
ineficiencias en la cadena de valor, sin entrar en el andlisis de las rentas percibidas por los agentes intervinientes en la misma,

ESTUDIO DE LA CADENA DE VALOR Y FORMACION DE PRECIOS DEL SECTOR DE LA CARNE DE CONEJO CAMPARA 2010 [ m = ]

Fuente: Observatorio de Precios. Magrama

configuracion moderna del estudio 4] q solycijén plausible seria que el precio
de la cadena de valor y formaciéon . . R
de precios del sector de lacane de - medio anual en origen subiera en torno a

conejo, (campana 2010), realizado

por el Observatorio de Precios del 0,20 €/kg”, se reﬁere Ceferino Torres,

M E . H

agtama (Esquema) secretario de ASESCU

A VUELTAS CON LAS

PROMOCIONES consumo de la carne de conejo, las  sario punto de equilibrio que no pe-
promociones son buenas y necesa-  nalice el consumo, pero que a la

A las cadenas de distribucién lesin-  rias. En eso coinciden productorese  vez, permita la continuidad de esta

teresa mantener volumen de ven-  industriales del sector: entre conge-  produccién ganadera. Ello sélo pue-
tas de cada producto en sus lineales  lar la carne y promocionarla, hay  delograrse con el conocimiento ple-
y velan por que sus competidores  que inclinarse por la promocion.  no de los costes de cada eslabén de
no les den caza. En ese juego, cabe  Asilo cree Gregorio Rodriguez, ge-  la cadena y con la voluntad de las
situar los productos reclamo y las  rente de la Cooperativa Cunicultu-  partes”.

promociones; pero la oferta de una  ra Villamalea (Albacete). La conge-  En el trasfondo yace una realidad
cadena provoca un efecto cascada  lacion supone un demérito de 1,20-  que sintetiza Rodriguez: “Mantene-
en otras y la consecuencia esque se 1,30 €/kg. mos produccion a base de precios
reduce el listén precios de esas ac-  Por tanto, el punto por resolver estd ~ mads bajos”. Francia e Italia, que han
ciones promocionales, a lo se annade  en los niveles de precios de ventaal  perdido cuotas de consumo de car-

la opinion generalizada en el sector:  consumidor, en los que se hande si-  ne muy elevadas, contemplan pro-
las promociones pueden ser incon-  tuar tanto las ventas habituales co-  mociones con precios de alrededor
venientes si se hacen en momentos  mo las promocionales, segun expo-  de 6 €/kg. Durante la redaccion de
de elevado consumo. ne el propio Gregorio, “de manera  estas lineas las promociones en ca-
Ante el desfase entre producciéon y =~ que nos permitan alcanzar el nece-  denas de distribucién y supermer-




AL TANTO

El punto por resolver estd en los niveles de precios de venta al
consumidor, “de manera que nos permitan alcanzar el necesario
punto de equilibrio que no penalice el consumo, pero que a la vez,
permita la continuidad de esta produccion ganadera” segtin
Gregorio Rodriguez, gerente de la Coop. Cunicultura Villamalea

cados estan en una horquilla
entre 3,99 y 4,30 €/kg en flow
pack. “El problema surge cuan-
do el precio baja mas de lo razo-
nable’, apunta Gregorio.

Promociones menos agresivas
en precio, llevadas a cabo en las
épocas en las que tradicional-
mente existen dificultades para
comercializar toda la carne de
conejo producida de manera
fluida, son necesarias. Para el
sector no tiene sentido esta di-
namica de promociones cons-

La NO utilizacion de productos inyectables

tantes que hace que, incluso, en
las épocas en las que la produc-
cion en granja escasea, se pro-
duzcan ventas que no retribu-
yen los costes de productores e
industria. Precios medios en
origen algo mas elevados ven-
drian a insuflar oxigeno a una
produccion de carne de conejo
en vias de extenuarse y desca-
pitalizada, que en un tiempo
largo se puede ver abocada a
una merma de produccién por
cese de actividad.

para inducir la ovulacion nos permite:

Teléfono 986 790 100 cogal@cogal.net




ACTUALIDAD # NOTICIAS

Nuevas disposiciones para la proteccion de

los animales en el momento

el sacrificio

Completan y clarifican aspectos que redundaran en una mejora de las condiciones de bienestar de los
animales en el momento de la matanza. Ademas incluyen la formacion del personal para las operacio-

nes de sacrificio, los controles y el régimen de infracciones y sanciones.

El Consejo de Ministros ha aprobado
el Real Decreto por el que se regulan
aspectos relativos a la proteccion de
los animales en el momento del sa-
crificio. Se incluyen asi, en la norma-
tiva nacional, las disposiciones del
Reglamento comunitario sobre pro-
teccion de los animales en el mo-
mento de la matanza, de aplicacion
desde el 1 de enero de 2013, para los
animales criados o mantenidos en
explotaciones ganaderas con vistas a
la produccion de alimentos, lana,
cuero, piel u otros productos.

El nuevo Real Decreto contempla im-
portantes aspectos que, segun el Mi-
nisterio de Agricultura, Alimentacion
y Medio Ambiente, incidiran en la
mejora del bienestar de los animales
en el momento de su sacrificio. Se es-
tablece para ello la regulacion de la
formacion del personal que realiza
las operaciones de sacrificio de los

PRIMEROS RESULTADOS DEL PROGRAMA
DE VIGILANCIA EHC DEL MAGRAMA

animales en los mataderos, como ele-
mento esencial para alcanzar el obje-
tivo de que las operaciones de matan-
za se realicen sin causar a los anima-
les dolor, angustia o sufrimiento evi-
tables. En este sentido, se determina
el procedimiento para la organizacién
de los cursos y la emision del certifi-
cado de competencia, asi como lo re-
lativo al reconocimiento de la expe-
riencia profesional.

También se fijan normas para la co-
mercializacién en Espana de equipa-
mientos y aparatos destinados a las
operaciones de matanza, con el fin
de asegurar que éstos cumplen con
los requisitos de la legislacion comu-
nitaria, y que los operarios que van a
utilizarlos conocen perfectamente
su funcionamiento. El Real Decreto
contempla igualmente el régimen de
infracciones y sanciones aplicable,
que es el establecido en la Ley de
2007 para el cuidado de los animales
en su explotacion, transporte, expe-
rimentacion y sacrificio.

Por ultimo, en las disposiciones adi-
cionales, se incluye el impulso a las
Guias de buenas practicas y las dis-
posiciones de la normativa vigente
que estardn en vigor transitoria-
mente para los mataderos que ya es-
tuvieran en funcionamiento antes
del 1 de enero de 20183.

PUBLICADO EL CONVENIO COLECTIVO DE
MATADEROS DE AVES Y CONEJOS

El Ministerio de Agricul-
tura ha comunicado al
sector los resultados del
programa de vigilancia
de enfermedad hemorra-
gica del conejo (EHC) en
explotaciones cunicolas,
consistente en un siste-
ma de vigilancia activa a
través de visitas a explo-
taciones y otro sistema
de vigilancia pasiva.

En el caso de las visitas a
explotaciones (vigilancia
activa clinica) se ha deter-
minado que en el 17,9%
de las explotaciones que
se visitan se confirma la

10

presencia del virus. De
hecho, de 128 explota-
ciones visitadas a lo largo
de Espafa, 58 han sido
muestreadas, de las cua-
les 23 han resultado afec-
tadas por el virus.

En cuanto a la vigilancia
pasiva, en el 69% de las
explotaciones sospecho-
sas se confirma la presen-
cia de enfermedad he-
morragica del conejo vi-
ral (EHCVb). Tal es asi
que de 26 explotaciones
sospechosas 18 resulta-
ron finalmente confirma-
dos los casos.

El Boletin Oficial del Esta-
do (BOE) ha publicado el
convenio colectivo de ma-
taderos de aves y conejos,
con unas clausulas salaria-
les en las que se establece
que las retribuciones de
2014 serén el resultado de
aplicar un 0,7 % sobre las
tablas definitivas de 2013.

El texto fue suscrito el 15
de julio pasado entre las
asociaciones empresariales
del sector Amaco y Ampe,
y los sindicatos CCOOQO vy
UGT. El convenio recoge
las cldusulas salariales en-
tre 2011 y 2015, aplicando-

se para 2014 un 0,7 % so-
bre las tablas definitivas de
2013 y un 0,8 % en 2015,
sobre las tablas definitivas
de 2014. Ademas, segun el
convenio, no operara nin-
guna clausula de revision
salarial.

Este convenio colectivo es-
taré en vigor hasta el 31 de
diciembre de 2015 y reco-
ge aspectos relativos a la
organizacion y régimen de
trabajo (jornada laboral,
horas extraordinarias o va-
caciones), asi como medi-
das de seguridad e higiene
en el trabajo.
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ACTUALIDAD # NOTICIAS

Convocadas las subvenciones
para proyectos de investigacion
aplicada al sector ganadero

Los proyectos deberan realizarse en los ejercicios 2014, 2015 y 2016.
El Magrama destina para ello 6,3 millones de euros.

El Magrama ha publicado en el Boletin
Oficial del Estado una Orden ministerial
por la que se convocan, para el ano
2014, las subvenciones destinadas a
agrupaciones de productores para la re-
alizacién de proyectos de investigacion
aplicada e innovacion en determinados
sectores ganaderos, que cuentan con un
presupuesto de 6,3 M€. Unas subven-
ciones que se iniciaron el ano pasado,
cuya convocatoria es anual y su periodo
de ejecucién de un trienio.

El 8 de junio finaliza el plazo de presen-
tacion de solicitudes, que deberan pre-
sentarse via telematica a través de la se-
de electrénica del Magrama.

La primera convocatoria, correspon-
diente al ejercicio 2013, permitio la fi-
nanciacion de 24 proyectos de investi-
gacion aplicada e innovacién que estan
actualmente en ejecucién y que supo-
nen una subvencion global de 3 millo-
nes de euros en tres anos.

SIMPLIFICADO EL ACCESO

De igual modo, el Magrama publicaba
previamente una Orden ministerial
por la que se modifican las disposicio-
nes vigentes sobre las bases regula-
doras de estas subvenciones. Con la
nueva norma se simplifica y mejora
la gestion y el procedimiento de tra-
mitacion y resolucion de las solicitu-
des, v se da continuidad al Plan de Fo-
mento de la Innovacion en la Produc-
cion Ganadera.

También se establece que la instruc-
cién y el seguimiento cientifico técni-
co del procedimiento corresponden a
la Direccion General de Producciones
y Mercados Agrarios del Magrama.
Para maximizar el alcance de los pro-
yectos, se mantiene la consideraciéon
de prioritarios para los proyectos que
aunen dimensién, extension geogra-
fica, impacto econdmico e internacio-
nalizacion.

NOVEDADES
DE LA NORMA

- Las ayudas podréan ser solicita-
das por cooperativas, sociedades
agrarias de transformacion y or-
ganizaciones de productores

- Se amplian las posibilidades de
acceso a las ayudas para determi-
nados sectores, como el sector
porcino, en el que los proyectos
podréan tener nuevas finalidades
en los &mbitos de la sanidad ani-
mal o la produccién. También se
incluye al sector de los animales
de peleteria en el ambito del
"Plan de Fomento de la Innova-
cién en la Produccion Ganadera”.
- Se flexibilizan algunas condicio-
nes, como los censos minimos
que tienen que alcanzar las agru-
paciones para acceder a las sub-
venciones, asi como la justifica-
cién del criterio de impacto sobre
zonas desfavorecidas.

- Se amplian distintos limites de
gastos. Asi, el gasto méaximo de
personal de los proyectos pasa
del 40 al 55% del presupuesto.

- Se modifican algunos aspectos
relativos a la tramitacién con ob-
jeto de clarificar los conceptos de
interlocucion y percepcién de la
ayuda en las solicitudes presenta-
das conjuntamente por varios
promotores.

| JORNADAS INTERNACIONALES DE CUNICULTURA DE LA COMARCA DEL MATARRANA

TUROLENSE

Los pasados 28 y 29 de
enero el Castillo de Valde-
rrobles, en Teruel, acogid
la primera edicién de unas
jornadas cuyo objetivo fue
mostrar a los cunicultores
de la Comarca del Mata-
rrafia la informacién y las
herramientas necesarias
para optimizar sus explo-
taciones desde el punto
de vista de la alimenta-
cion, la reproduccién o la
sanidad animal, entre
otros aspectos.

En la primera de las sesio-
nes, organizadas por Gana-
deria Unida Comarcal (GU-
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CO), la Sociedad para la In-
dustrializacién del Conejo
(INCO) y su Agrupacién de
Defensa Sanitaria, el coor-
dinador del Centro de In-
vestigacion y tecnologia
animal del Instituto Valen-
ciano de Investigaciones
Agrarias (CITA-IVIA), Ernes-
to Gémez, abordé la renta-
bilidad de las explotacio-
nes desde la gestién de las
mismas, mientras que Mi-
chel Colin (Doctor en Nutri-
cién de Animale Coprisarl)
hablo de las nuevas ten-
dencias nutricionales para
el confort intestinal y los

nuevos aditivos existentes
en el mercado. La sanidad
animal también tuvo un
hueco, con las exposicion
de la veterinaria de Labora-
torios Hipra, Marta Bus-
quet, que habld sobre la
enfermedad hemorragica
viral del conejo y su mane-
jo practico, y la participa-
cién de las veterinarias de
la SAT GUCO, Cristina Fa-
bre y Elvira Martin, que in-
cidieron en la actualizacién
del plan vacunal de cuni-
cultura.

Durante la segunda jorna-
da la veterinaria de Cogal

Sociedad Cooperativa Ga-
llega, Carmen Prieto, hablé
de la optimizacion de la re-
produccién para evitar fa-
llos reproductivos, mien-
tras que Francois Tudela,
del Centro de Investiga-
cién de Toulouse, abordd
la producciéon de conejos
con restricciones alimenta-
rias desde el punto de vista
de las instalaciones. Ade-
mas, Xavi Mora (veterinario
especialista en cunicultura
de ASVET Veterinaris) "di-
bujé" una granja ideal te-
niendo en cuenta la optimi-
zacién de costes.
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AVANZANDO EN INNOVACION

NANTA

Ya se puede afirmar, gracias a la experiencia de tres afios desde su puesta en el mercado, que EQ3 de Nanta
(Energy Quality 3) se ha asentado como el mas eficiente modelo de formulacién en dietas para conejos.

EQS3 ya adaptaba todos los avances
nutricionales, previamente valida-
dos en el centro experimental de
Nanta, y los implementaba en sus
piensos industriales para conejos.
De este modo, la empresa se mues-
tra orgullosa de trabajar en las
granjas con una nutricién de prime-
ra linea. Y es que productos como
Cunilactal Start, Cunivita Fr o Cu-
niactive se valen de la tecnologia
EQ3 como base principal de su de-
sarrollo.

;Y a partir de ahora? El sector se es-
td enfocando hacia un empleo mas

v/ REMANDO A
speveternaia CONTRACORRIENTE

racional de la antibioterapia. Existe
multitud de moléculas no antibioti-
cas con efectos importantes que
Nanta continuard comprobando e
implementando; no obstante, en los
engordes (que es la parte importan-
te de esta batalla) se impone la Ges-
tion Automatizada de la Alimenta-
cion. Modelos tradicionales de ra-
cionamiento de pienso o restricciéon
de agua de bebida estan dando paso
a manejos asistidos por PLC (Con-
trolador Logico Programable) mu-
cho mas precisos y eficientes. Cono-
ciendo variables importantes como

son la temperatura, la velocidad de
crecimiento y el perfil nutricional
de los productos de Nanta, se puede
establecer exactamente la cantidad
de energia a administrar via pienso
a los animales en el engorde y facili-
tar que éstos completen sus ciclos
digestivos (llenado y vaciado diario
del ciego).

Siendo conocedores de esto, Nanta
rompe el veto energético y proteico
que se tenia en los engordes sin
arriesgar la estabilidad digestiva de
los animales para ganar en eficien-
ciaeIC.

LEON, ALBACETE

Y TARRAGONA SE

INTERESAN POR LA EVH

Sp Veterinaria se consolida como una de las primeras

empresas farmacoldgicas vinculadas al sector con un
amplio catidlogo de moléculas y presentaciones.

Laboratorios Ovejero ha organizado a mediados del
mes de marzo varias jornadas técnicas para abordar la

Dentro de este abanico
destacan productos de uso
exclusivo en el sector cu-
nicola como el antibiotico
Enterostrep (Dihidroes-
treptomicina sulfato,
62,59%), presentado en
forma de polvo soluble en
bolsas de 500 gramos.
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La trayectoria empresarial
a nivel nacional, en un en-
torno productivo y comer-
cial adverso, es de creci-
miento continuo. La factu-
racion anual del 2013 res-
pecto a lo conseguido en
2010 es de un crecimiento
del 40 % y del 5,4 % res-
pecto al 2012, en claro
contraste con los datos pu-
blicados por la Asociacion
Empresarial Veterindus-
tria, donde se anuncia un
descenso global de la fac-
turaciéon en Sanidad y Nu-
tricion Animal el 1,97 % en
el 2013 respecto al 2012.
Concretamente, el descen-
so en productos farmaco-
légicos registrados en Es-
pana por Veterindustria
es del 4,36 %.

enfermedad virica hemorragica del conejo (EVH).

Los municipios de
Almansa (Albace-
te), Arcahueja (Le-
on) y Montbrio del
Camp (Tarragona) han aco-
gido varias jornadas técni-
cas dirigidas a cunicultores
para abordar la problemati-
ca existente entre las explo-
taciones cunicolas de la en-
fermedad virica hemorragi-
ca del conejo. Estos encuen-
tros, coordinados por el ex-
perto en cunicultura José
Luis Argtello Villares, han
girado en torno a la nueva
variante del virus o nuevo
virus, la nueva vacuna espe-
cifica para hacer frente a la
enfermedad y los posibles
protocolos vacunales.

En estas jornadas también
han participado el director
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de desarrollo estratégi-
co de Laboratorios
Ovejero, Luis Javier
Merino Goyenechea,
que ha detallado la carga de
I+D+i de la nueva vacuna
para hacer frente a la EVH
del conejo, y José Carlos
Garcia Garcia (Jefe de pro-
ducto de cunicultura en La-
boratorios Ovejero) que ha
desgranado el portfolio de
soluciones que la empresa
ofrece.

Durante las jornadas tam-
bién ha habido espacio para
una mesa redonda en la que
los cunicultores han podido
trasladar sus dudas y preo-
cupaciones a los técnico de
esta casa dedicada a ofrecer

soluciones en materia de sa-
nidad animal.



EN GANDAGRO

El pasado 15 de Marzo, coincidiendo con el Ill Monografico de la Agricultura y la Ganaderia GandAgro 2014,
se ha celebrado en Silleda la tradicional Jornada de Cunicultura organizada por Cogal Sociedad Cooperativa

Gallega.

La primera de las ponencias ha co-
rrido a cargo del Secretario Técnico
de Intercun, Tomas Rodriguez, y ha
girado en torno a la promocién del
consumo de la carne de conejo y el
[+D+i en cunicultura. En materia de
promocion se han detallado todas las
acciones promocionales que gracias
a la Interprofesional se estan llevan-
do a cabo en los medios de comuni-
cacion, internet, escuelas, con los
prescriptores de la salud... y en cuan-
to a la [+D+i que se estd impulsando
a través de Intercun, se ha resaltado
especialmente el estudio de la nueva
variante de la Enfermedad Virica
Hemorragica (EVH) y sobre el bien-
estar en el momento del sacrificio.
Rodriguez ha senalado que los temas
sobre los que se va a trabajar en un
futuro préximo son la enteropatia
epizootica del conejo y el bienestar y
salud en conejas reproductoras.

A continuacion han tenido lugar dos
ponencias a cargo del Catedratico

eonutri

Francisco Parra y del Jefe de Servicio
de Sanidad Animal de la Xunta de
Galicia, Jesus Javier Orejas, que han
tratado pormenorizadamente las en-
fermedades viricas mas importantes
del conejo, mixomatosis y EVH, tanto
desde los puntos de vista de sintoma-
tologia clinica, diagndéstico en labora-

EMPRESAS # ACTUALIDAD

o\ PROMOCION, 1+D Y SANIDAD ANIMAL, TEMAS
il CENTRALES DE LA JORNADA DE CUNICULTURA

Tomas Rodriguez, secretario técnico
de Intercun, durante las jornadas

torio y tratamiento, como desde el
punto de vista del papel que juega la
administracion a la hora de abordar
este tipo de enfermedades presentes
en muchas explotaciones cunicolas.

Para finalizar la jornada se han podi-
do degustar diferentes pinchos ela-
borados a base de carne de conejo.

SANACORE EN, UNA HERRAMIENTA EFECTIVA
=< PARA LA DESMEDICALIZACION EN CUNICULTURA

Nutriad prosigue con su compromiso con los veterinarios en la misién de hacer un uso mas racional y eficiente

de los antibiéticos.

En el marco de ASESCU, Nutriad
presenta diferentes estudios de cam-
po en los que su producto Sanacore
En se muestra como una herramien-
ta util en la progresiva desmedicali-
zacion de los piensos de conejos.
Concretamente se comparten tres
experiencias de campo en las que,
aunque con diferentes enfoques, to-
das buscan el mismo objetivo que no
es otro que rebajar bien sea el nime-

{0 SANACORE"

ro o la cantidad de los antibioticos
que se incorporan en el pienso para
la alimentacion de los conejos.

La legislacién venidera y la presion
de la sociedad en demanda de una
menor utilizacion de medicamentos
en la produccién animal hace que la
labor del veterinario sea cada vez

mas importante en la busqueda de
alternativas eficientes para poder
mantener o mejorar las produccio-
nes actuales, usando eso si, un me-
nor numero de antibidticos. Nu-
triad quiere ofrecer a los veterina-
rios una ayuda en esta linea de tra-
bajo desarrollando productos natu-
rales que equilibran la flora intesti-
nal y mejoran la disponibilidad de
los nutrientes.
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coren/ 200.000 TONELADAS ANUALES DE ALIMENTOS
PARA ANIMALES

La produccién de alimentos para animales constituye una actividad fundamental en la cadena productiva del
Grupo Coren. La cooperativa agroalimentaria gallega cuenta con cinco fébricas de pienso que suministran a
granjas propias y a clientes de toda Galicia, Asturias, Cantabria, Castilla-Ledn, Castilla-La Mancha y Portugal.

La produccion del Grupo Coren as-
ciende a 900.000 toneladas anuales y
moviliza a diario una media de 250
camiones para el aprovisionamiento
de materias primas o el reparto a ex-
plotaciones. Ademas disponen de dos
fabricas de pienso en Ourense (I y II),
otras dos en Lugo (Bretonia y Bonxe) y
una en Zamora (Benegiles). En con-
creto, la Planta de Nutricion Animal
de Bonxe, que se puso en marcha en
2001, es un referente del sector, dota-
da con la ultima tecnologia en elabo-
racion de alimentos equilibrados para
la adecuada nutricion de las distintas
especies animales a las que se dirigen
(avicultura, porcino, vacuno o cuni-
cultura) y su edad o fase reproductiva.
Para garantizar la mayor calidad de
los productos, Coren se abastece de
mas de 40 variedades de materias
primas, siempre de la mayor calidad,

procedentes de América del Norte,
Brasil o Asia, entre otras regiones.
Ademas, los laboratorios del grupo
realizan cada dia andlisis que garanti-
zan las formulas equilibradas vy el es-
tricto cumplimiento de los parame-

tros nutricionales de los alimentos.
Asimismo, la fabrica de Bonxe dispo-
ne de una linea de fabricacion de
piensos higienizados -Uinica en Espa-
na-, que avala la calidad absoluta del
alimento.

PROBISAN SE FABRICARA EN NAVARRA A PARTIR

PROBISAN DE JUN IO

Para facilitar su distribucién, el suplemento alimenticio fermentado con levaduras y bacterias lacticas, se fija co-
mo prioritaria su fabricacién en Espafa, gracias a la colaboracién entre expertos en desarrollo del producto y la

empresa Penta, S.A.

En comparaciéon con piensos comple-
mentarios similares, la singularidad
de Probisan, radica en la amplisima
gama de sustancias biologicamente
activas que contiene y su alta eficien-
cia, que viene determinada por el pro-
ceso de fermentacion.

Sus especiales caracteristicas logran
claros beneficios en los animales en
aspectos como una menor conversion
alimenticia, incremento de la produc-
cion, reduccion de mortalidad y de
enfermedades a través del refuerzo
inmunoldgico, y una mejora del ciclo
reproductivo. Ademas, el producto se
puede adaptar a las distintas especies
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animales. Por su interés nutricional
han sido invitados como ponentes al
XXXIX Symposium de Cunicultura de
ASESCU.

Fabricado en la Repuiblica Checa des-
de hace unos anos, es en la Universi-
dad de Brno donde se hacen los pri-
meros estudios y donde se comprueba
su alto potencial. Debido a la impor-
tancia del mercado de produccién
animal a nivel nacional, y con el fin de
facilitar su distribucion, se observa
como prioritaria su fabricacién en Es-
pana, que se posibilita gracias a la co-
laboracién entre expertos involucra-
dos en el desarrollo del producto y la

empresa Penta, S.A., de larga trayec-
toria en el sector de alimentacion ani-
mal.

Probisan es un suplemento alimenti-
cio fermentado con levaduras y bac-
terias lacticas. Los microorganismos
utilizados estan ligados con el sustrato
y mezclados con sustancias bioldgica-
mente activas como son los metaboli-
tos que se generan durante las sucesi-
vas fermentaciones liquidas y solidas,
aerdbicas y anaerdébicas a las que se
somete el producto, e inactivando me-
diante secado los microorganismos

iniciadores en la ultima fermentacion
sélida.



JORGE DE SAJA

Une su licenciatura en Derecho y diplomatura en Ciencias Politicas,
a su vocacién europeista con una elevada formacion en Derecho
Comunitario y Gestion de Asuntos Comunitarios: Jorge de Saja, actual
director de la Confederacion Espafiola de Fabricantes de Alimentos
Compuestos para Animales (CESFAC) y miembro del Consejo de la
Federacion Europea de Fabricantes de Piensos (FEFAC), quita hierro
a la inquietud que despierta entre los ganaderos el conflicto entre
Ucrania y Rusia con respeto a garantizar el suministro de materias

primas para piensos.

ENTREVISTA # ACTUALIDAD

“Las expectativas politicas en Ucrania
estan pesando mucho menos que factores
climatologicos o especulacion financiera en
las constantes variaciones de precios™

CUNICULTURA. El conflicto entre
Rusia y Ucrania afecta a una de las
grandes zonas de produccion de ce-
reales en el mundo. Con las secuelas
del episodio de Crimen palpitando
en otras zonas de Ucrania, ;como es-
ta afectando a la cotizacién interna-
cional de los cereales en los merca-
dos de contratos de futuros?

JORGE DE SAJA. Efectivamente lo
que en el Mercado llamamos hoy
‘origen Mar Negro” se ha convertido
en un proveedor estratégico de la ali-
mentacion del ganado espanola v no
solo en cereales, sino también en ole-
aginosas, particularmente girasol.
Sin duda hace pocos afos, una situa-
cion de incertidumbre en un provee-
dor estratégico hubiera tenido con-
secuencias casi inmediatas y proba-
blemente, alcistas en precios de ofer-
ta. Hoy en dia, vivimos sin embargo
en un mercado de suministro de ma-
terias primas infinitamente mas
complejo, multifactorial vy, lo que es
posiblemente peor, mucho mas im-
previsible.

C. Habida cuenta que la UE es uno
de los principales clientes de Ucra-
nia en estas commodities, ;cree
que no solo la tensién regional in-
fluird en la evolucién del suminis-
tro, sino también las consecuen-
cias del largo invierno en la proxi-
ma cosecha?

JS. A dia de hoy, aunque los merca-
dos mundiales siguen estrecha-
mente la evoluciéon de la situacion
politica en Ucrania, lo cierto es que
los precios en los mercados de
oferta no se han visto alterados, al
menos significativa o exclusiva-
mente, por esta situacién. Las
constantes variaciones de precios
detectadas al alza o a la baja en las
ultimas semanas tienen que ver
con una compleja “ecuacién de va-
riables’, en la que las expectativas
politicas en Ucrania estan pesando
mucho menos que factores clima-
toldégicos o especulacion financie-
ra. Los barcos de ese origen siguen
entrando regularmente en los
puertos de la UE.

Ademds, los mercados todavia no
han tomado en consideraciéon lo que
sf es un factor favorable a una ma-
yor disponibilidad de materias pri-
mas para alimentaciéon animal de
origen ucraniano, como es el recien-
temente publicado acuerdo de la
Union Europea (UE) para incremen-
tar muy significativamente las ma-
terias primas de ese origen exentas
de arancel de entrada en la UE. Es
una buena noticia para nuestra in-
dustria, aunque su motivacién haya
sido mas politica que de mercado.

C. De aqui en adelante, ;estan pre-
parados ante una eventual falta de
suministro?

JS. No hay motivos aun para pensar
en ello, aunque es cierto que por la
disponibilidad de oferta de otros ori-
genes, aun en el peor de los escena-
rios, no deberia haber problema de
disponibilidad suficiente, aunque
sin duda no se puede prever qué pa-
saria en ese caso en los precios de
materias primas.
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SANIDAD Y BIOSEGURIDAD

La enfermedad
hemorragica
del conejo y su
control en la

explotacion




FOTO 1.

Las lesiones
primarias
consisten en
necrosis del
higado y
esplenomegalia

ebido a su alta patogenicidad y
gran poder de difusion, forma
parte de la Lista de Enfermeda-
des de Declaracion Obligatoria
de la Organizacion Mundial de
Sanidad Animal (OIE), siendo
objeto de comunicacion semes-
tral en Espana al estar conside-
rada como una enfermedad
endémica. Dadas las graves
pérdidas econdmicas origina-
das por la presencia de la en-
fermedad en una explotacion
es importante llevar a cabo un
manejo adecuado que evite, en
la medida de lo posible, la in-
troduccion y la diseminacion
del virus en la explotacion.

Resena de la
enfermedad

El agente causante de la EHC
es un virus ARN calicivirus,
del género Lagovirus, caracte-
rizado por su facilidad para
mutar y originar nuevas va-
riantes. A finales de 2010 apa-
recié en Nantes (Francia) una
nueva variante de la enferme-
dad que fue denominada
EHCVb, caracterizada porque
afectaba a gazapos menores de
30 dias cuando hasta la fecha
la enfermedad se habia descri-

SANIDAD Y BIOSEGURIDAD # CONTROL

TABLA 1. Sintomatologia en la EHC.

Hiperaguda Aguda Subaguda Croénica
Fiebre
Anorexia, apatia Severa
ictericia
Congestion ocular
Muerte Anorexia
repentina  Opistotonos, ataxia, Igual que
Adultos paralisis aguda pero Letargo
No signos mas leve
Disnea, cianosis Muerte
enl-2
Descarga nasal y semanas
ocular hemorrégica
20% mortalidad
Ademas:
Gazapos Epistaxis e Ictericia

>50% mortalidad

to que sélo afectaba a adultos y
animales jovenes a partir de
40-50 dias.

El periodo de incubacién varia
entre 1y 3 dias; la muerte pue-
de producirse 12-36 horas des-
pués de un pico de fiebre
(>40°C). La evolucion clinica de
la EHC puede cursar de forma
hiperaguda, aguda, subaguda o
crénica. La infeccion hiperagu-
da generalmente no presenta

FOTO 2.
Una coagulopatia masiva
es normalmente la causa de
hemorragias en diversos s
érganos, de manera puntiforme
en las mucosas del intestino

sintomas y los animales afecta-
dos mueren repentinamente.
Las manifestaciones clinicas
descritas en la Tabla 1 se han
observado principalmente en
la infeccion aguda. La forma
subaguda se caracteriza por
sintomas similares pero mas le-
ves. Ademas, durante un brote
de enfermedad, un numero li-
mitado de conejos (5-10%) pue-
de mostrar una evolucién cro-
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nica o subclinica. Estos anima-
les a menudo mueren 16 2 se-
manas mas tarde, con frecuen-
cia debido a una disfuncién he-
patica.

La EHCVDb presenta sintomas
similares a la variante clasica,
salvo que afecta a los gazapos
menores de 30 dias presentan-
do éstos una severa ictericia y
epistaxis. Las lesiones prima-
rias consisten en necrosis del
higado y esplenomegalia (Foto
1). Sin embargo, una coagulo-
patia masiva es normalmente
la causa de hemorragias en di-
versos o6rganos, de manera
puntiforme en las mucosas del
intestino, (Foto 2) v de muerte
subita. En la enfermedad sub-
aguda y croénica se produce ic-
tericia, siendo muy evidente la
despigmentacion de las orejas,
la conjuntiva y la capa subcu-
tanea.

La transmision del virus tiene
lugar principalmente a través
de contacto directo con anima-
les infectados, si bien también
puede existir transmision indi-
recta a través de utensilios,
material, vehiculos o agua. La
principal via de infeccion es la
oral, seguida de la conjuntival
y respiratoria. La intervencion
humana, mediante el transpor-
te de animales vy sus productos,
es el origen de la transmisién
del virus a grandes distancias.
No obstante, no se descarta la
posibilidad de que el virus pue-
da también ser vehiculado por
vectores como pulgas o mos-
quitos.

Desde hace anos existen vacu-
nas comerciales frente a la
EHC que han ayudado en gran
medida a controlar el problema

necesario el rapido desarrollo
de nuevas vacunas frente a es-
ta cepa.

Situacién en Espaia

En Espana se describen actual-
mente dos tipos de virus: la ce-
pa patégena aislada de las pri-
meras epizootias ocurridas a fi-
nales de los ochenta, EHCV-1,
v la nueva variante detectada
en 2011, EHCVb.

Durante el afio 2011 se detecta-
ron, en explotaciones de Nava-
rra, Aragén y Cataluna, una
serie de brotes de EHC que cur-
saron de forma atipica al detec-
tarse un incremento de la mor-
talidad en animales menores
de 30 dias de edad. La epide-
miologia de estos brotes atipi-
cos se asemejé mucho a la des-
crita en Francia meses antes,
con brotes agudos de enferme-
dad hemorrdgica tanto en
adultos como en gazapos y en
donde fue aislada, como agente
etioldgico, la variante del virus,
EHCVD. Posteriormente, nue-
vos brotes de esta nueva va-
riante se detectaron en practi-
camente todas las CCAA, tanto
en explotaciones de conejos
domeésticos como en conejo sil-
vestre.

Con el objetivo de profundizar
en el conocimiento de la situa-
cion epidemioldgica de la en-

La transmision del
virus tiene lugar
principalmente a

través de contacto

directo con animales
infectados, si bien
también puede existir
transmision indirecta
a través de utensilios,
material, vehiculos o

agua

fermedad en Espana, el MA-
GRAMA implementd un “Pro-
grama Nacional de Vigilancia
de la EHC” que se llevd a cabo
durante el ultimo trimestre de
2013. Esta vigilancia estaba ba-
sada en dos componentes: una
vigilancia pasiva que se lleva a
cabo de forma continua me-
diante la comunicaciéon de
cualquier sospecha de la enfer-
medad y la consecuente inves-
tigacion epidemiolégica y toma
de muestras, y una vigilancia
activa clinica basada en visitas
de inspeccién a un numero de
explotaciones seleccionadas
por parte de los servicios vete-
rinarios oficiales de cada Co-
munidad Auténoma para la

GRAFICO 1. Explotaciones visitadas en el programa de vigilancia 2013
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Explotaciones visitadas
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= Expl. sin deteccion

en las explotaciones. Sin em- de sintomas

bargo, estas vacunas no han

¥ Positivas
. [ |
resultado suficientemente efi- Expl. sospechosas
) ¥ negativas = Negativas
caces frente a la nueva varian- -
te EHCVD, por lo que ha sido ypoéitivazec
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deteccién de sintomatologia
compatible con la enfermedad
y su andlisis laboratorial que
permitirfa su confirmacién por
el Laboratorio Nacional de Re-
ferencia (LCV de Algete). En el
69% de las explotaciones visita-
das en el marco de la vigilancia
pasiva se confirmo la presencia
dela EHCVb vy através de la vi-
gilancia activa, enun 17,9 % de
las explotaciones inspecciona-
das se confirmo la presencia de
la nueva variante, encontran-
dose diseminada por la mayor
parte del territorio nacional,
habiendo desplazado a la cepa
clasica (ver Gréaficos 1y 2)

En 2014 esta previsto conti-
nuar con el Plan de Vigilancia,
extendiendo su ambito a la mi-
xomatosis, estableciendo un
sistema de vigilancia de detec-
cién de enfermedades viricas
de declaracién obligatoria que
pueden afectar a las explota-
ciones cunicolas en Espana.

Sospecha

Se considerara una explotacion
sospechosa de la presencia de
EHC cuando se observen cua-
dros clinicos compatibles con
los sintomas recogidos en la Ta-
bla 1, cuando los resultados de
las pruebas laboratoriales indi-
quen la existencia de anticuer-
pos en animales no vacunados
frente a la enfermedad o cuan-
do la explotacion tenga rela-
cion epidemioldgica con otra
explotaciéon considerada como
sospechosa o infectada.

Ante el aviso de sospecha, el
veterinario oficial acudird a la
explotacion y llevara a cabo
una inspeccion clinica y toma
de muestras oficial. Estas
muestras deberdn ser remiti-
das a un laboratorio oficial para
su analisis. Hasta la obtencién
de resultados se suspenderan
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Explotaciones
visitadas:vigilancia activa

= Expl. sin deteccion
de sintomas

¥ Expl. sospechosas
y negativas

Expl. sospechosas
¥y positivas

los movimientos no destinados
a matadero desde la explota-
cién sospechosa. Si los anélisis
laboratoriales descartan la pre-
sencia de la enfermedad se le-
vantardn todas las medidas
que cautelarmente se hayan
adoptado para descartar la pre-
sencia de la enfermedad.

Desde hace anos
existen vacunas
comerciales frente
a la EHC que han
ayudado en gran
medida a controlar
el problema en las
explotaciones

Confirmacién de la
enfermedad

Una vez se haya confirmado la
presencia de la enfermedad
mediante la deteccion del vi-
rus, en la explotaciéon se podra
optar a recuperar la calificacio-
nes de “indemne” y “oficial-
mente indemne” sin llevar a
cabo sacrificio sanitario y va-

GRAFICO 2. Animales muestreados en el programa de vigilancia 2013
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vigilancia pasiva

¥ Positivas

¥ Negativas

ciado de la explotacion siempre
y cuando no existan sintomas
clinicos durante un periodo de
doce meses, unido a un progra-
ma de control vacunal aproba-
do por el veterinario oficial res-
ponsable de la explotacion en
el caso de la calificacion de “in-
demne”. Para recuperar la cali-
ficacion de “oficialmente in-
demne” no se podré llevar a ca-
bo vacunacién y, ademas, so-
bre la poblacion de reproducto-
ras debera realizarse un anali-
sis laboratorial para descartar
la presencia de la enfermedad
en un numero de muestras que
permita para una prevalencia
estimada del 2% la deteccién de
la enfermedad con un nivel de
confianza del 98%

Durante el tiempo necesario
para recuperar la calificacion,
se permiten los movimientos
con destino a sacrificio de
aquellos animales que no estén
afectados por sintomatologia
clinica.

En ambos casos también se
puede optar por recuperar en
un plazo més breve las califica-
ciones. Si se opta por llevar a
cabo sacrificio sanitario de los
conejos, se debera proceder a la
eliminacién higiénica de los ca-
daveres y subproductos, lim-
pieza y desinfeccién supervisa-
da por el veterinarioy, en el ca-
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so de las “oficialmente indem-
nes” vacio sanitario durante al
menos seis semanas, para pos-
teriormente repoblar con ani-
males de explotaciones de esta
categoria sanitaria. La califica-
cidon se recuperard seis meses
después de la finalizacion de
dichas actuaciones. En el caso
de que se opte a recuperar la
calificacién de “indemne”, tras
el sacrificio sanitario y la repo-
blacién con animales que debe-
ran proceder de explotaciones
con el mismo o superior esta-
tus sanitario, una vez vacuna-
do todo el censo de la explota-
cion y tras tres semanas de res-
triccién de movimientos se
considerara que la explotacion
vuelve a tener el estatus de “in-
demne”.

Bioseguridad

Al efecto de impedir o minimi-
zar la entrada y diseminacion
de agentes patdgenos y al mis-
mo tiempo, se recomienda lle-
var a cabo las siguientes actua-
ciones:

« La explotacion tendra que es-
tar cercada vy disponer de siste-
mas efectivos que protejan a
los animales de la fauna silves-
tre. La valla perimetral debera
ser metdlica, inoxidable, resis-
tente y de méaxima durabilidad,
asi como dotada de una malla
estrecha que impida el acceso
de animales pero que permita
el paso del viento sin dificultad.
La altura minima deberia ser
de 2 metros, contar con siste-
mas antitrepado y conservarse
limpia de maleza.

e También debera tener insta-
laciones y equipos adecuados
en sus accesos que aseguren
una limpieza y desinfecciéon
eficaz de las ruedas de los vehi-
culos y del calzado de operarios
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y visitantes. Las explotaciones
deberan disponer de dispositi-
vos para poder desinfectar ve-
hiculos de transporte, de forma
que antes de su entrada a la ex-
plotacién, los vehiculos debe-
ran pasar obligatoriamente por
un vado o preferiblemente bajo
un arco de desinfecciéon que
contenga una solucion desin-
fectante autorizada y con unas
dimensiones tales que permita
la desinfeccién total de un ca-
mioén. Si no se dispusiera de
ninguno de estos elementos se-
ria obligatorio y proceder ma-
nualmente a la desinfeccion de
los neumaticos y bajos de los
vehiculos con una mochila pul-
verizadora.

e Ademas, el acceso de perso-
nal ajeno a la explotacion debe-
rd restringirse a lo estricta-
mente necesario y debera con-
trolarse documentalmente en
un libro de visitas.

e Para minimizar el riesgo de
transmision de EHC dentro de
la explotacion lo recomendable
es que existan unidades de pro-
duccién separadas, de manera
que en cada nave de la explota-
cion se ubique un unico lote de
produccién con animales de la
misma edad. También es im-
portante que las explotaciones
dispongan de un lazareto o sala
de cuarentena para mantener
durante el tiempo necesario a
los animales de reposicion asi

Marco Legal

La EHC es una enfermedad incluida en la lista de la OIE de enfermedades de
declaracién obligatoria, asi como en el Real Decreto 617/2007, por el que se
establece la lista de las enfermedades de los animales de declaracién obligato-
ria. El hecho de que esta enfermedad pertenezca a la lista de enfermedades
de declaracién obligatoria, tal y como establece el articulo 5 de la Ley 8/2003,
de 24 de abril, de Sanidad Animal, implica la obligatoriedad de que la sospe-
cha de la enfermedad sea comunicada de manera inmediata a los servicios ve-
terinarios oficiales de la Oficina Comarcal Agraria (OCA) a la que corresponda
dicha explotacién, por el veterinario responsable de la explotacién o por cual-
quier persona que por su actividad profesional tenga conocimiento de dicha
sospecha.

La ordenacién de las explotaciones cunicolas esta recogida en el Real Decreto
1547/2004, por el que se establece la calificacion sanitaria de las explotaciones
respecto a mixomatosis y la EHC, el mantenimiento y la recuperacién de la
misma, asi como el movimiento de animales permitido para cada categoria. En
funcién de su nivel sanitario respecto a la EHC existen tres categorias de ex-
plotaciones:

¢ “Sin calificacién”, es aquélla que en el Gltimo afio ha presentado sintomas
clinicos compatibles con la enfermedad, con o sin diagnéstico laboratorial
que confirme la presencia de la enfermedad, y que no estén sometidas a un
programa de control vacunal.

¢ “Indemne”, aquélla en la que en el dltimo afo no ha habido evidencias clini-
cas y se lleva a cabo un programa de control vacunal frente a EHC

¢ "Oficialmente indemne”, obtenida por aquellas explotaciones en las que
en el dltimo afio no haya habido evidencias clinicas de las enfermedades y no
se haya llevado a cabo vacunacién.

Esta calificacion sanitaria determinara las condiciones para los movimientos de
animales. De esta forma, las explotaciones “sin calificacién” sélo podran trasla-
dar animales con destino al matadero, mientras que las "indemnes” u “oficial-
mente indemnes” también podran realizar movimientos de animales a explota-
ciones de calificacién sanitaria igual o inferior.
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como a animales enfermos o
sospechosos. Se deberd extre-
mar la bioseguridad en las con-
diciones de acceso a estas insta-
laciones y todos los materiales
que se utilicen deberdn ser de
uso exclusivo y no podran em-
plearse en ninguna otra zona.

» Con objeto de prevenir la dis-
persién del virus dentro de la
explotacion, una vez que se ha
confirmado la presencia de la
enfermedad, el primer paso pa-
ra disminuir el contagio seria
aislar y separar los animales
clinicamente enfermos. En el
resto del censo no afectado cli-
nicamente deberd realizarse
una monitorizaciéon de los
ejemplares mas sensibles o que
pudieran estar incubando la
enfermedad.

e Se deberd proceder a la ins-

PLANETA GANADERIA [

WWW . &
space.fr

SANIDAD Y BIOSEGURIDAD # CONTROL

peccién de forma regular de las
jaulas de los animales con obje-
to de detectar posibles bajas o
conejos enfermos. Los cadave-
res deben depositarse directa-
mente desde la jaula que los
aloja a contenedores estancos
que seran trasladados a los
contenedores ultimos situados
en el exterior de la explotacion
para que pueda ser retirado sin
necesidad de que los camiones
de recogida entren en él. Re-
sulta ademas conveniente or-
ganizar los circuitos de los ve-
hiculos encargados de la reco-
gida de cadaveres de forma que
se recojan en ultimo lugar de
las explotaciones afectadas por
la enfermedad.

e Todas las explotaciones debe-
ran disponer de un protocolo de
limpieza vy desinfeccion, docu-

mentado por escrito y supervi-
sado por el veterinario, que de-
berd aplicarse con una frecuen-
cia suficiente para garantizar el
maximo de higiene en todo mo-
mento. Se incluiran en este pro-
tocolo los equipos utilizados en
la produccién como maquina-
ria y utensilios asi medios de al-
macenamiento (depésitos, reci-
pientes, silos, material almace-
nado, etc.), e instalaciones.
También las jaulas de transpor-
te de animales deben ser de fa-
cil limpieza y desinfeccion, pro-
cesos a los que seran sometidas
cada vez que se utilicen y antes
de usarlas de nuevo. Dado que
la transmision de la EHC por
vectores no se ha podido des-
cartar es importante incluir un
plan de desinsectacion y desra-
tizacion.
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Vacunacién

La deteccién a partir de 2011 de
elevadas mortalidades en ga-
zapos causadas por el virus de
la EHC en explotaciones vacu-
nadas frente a la enfermedad
puso de manifiesto la falta de
eficacia de estas vacunas clasi-
cas frente a la nueva variante.
Esta falta de proteccion frente
ala EHC de las vacunas comer-
cializadas es objeto de notifica-
cion a la red nacional de far-
macovigilancia. El Real Decre-
to 1246/2008, por el que se re-
gula el procedimiento de auto-
rizacion, registro y farmacovi-
gilancia de los medicamentos
veterinarios fabricados indus-
trialmente, establece las obli-
gaciones de los agentes impli-
cados en esta estructura de far-
macovigilancia, cuyo objetivo
es proporcionar informacién
sobre la seguridad de los medi-
camentos veterinarios. Los ve-
terinarios encargados de la ex-
plotacién tienen la obligacion
de comunicar este fallo vacu-
nal a través de la denominada
“Tarjeta verde”, un formulario
de uso exclusivo por los profe-
sionales sanitarios que recoge
informacién para la notifica-
cién de cualquier sospecha de
efecto adverso o de falta de efi-
cacia del farmaco.
Actualmente se encuentra re-
gistradas en la Agencia Espano-
la del Medicamento y Produc-
tos Sanitarios (AEMPS) distin-
tas vacunas frente a la cepa cla-
sica del virus, sin embargo, no
existe ninguna vacuna registra-
da frente a la nueva variante
EHCVDb, por lo que las CC.AA.
han autorizado la importacion
excepcional de una nueva vacu-
na frente a dicha variante des-
arrollada en Francia.

Durante los afios 2011y 2012
ante la inquietud manifestada
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A la hora de disenar

un plan de

vacunacion, ante la
ausencia de vacunas
que produzcan

proteccion frente a las

cepas clasicas y a la
nueva variante, sera

necesario que

se incluyan ambas

vacunas

por el sector cunicola por la si-
tuacion sanitaria de las explo-
taciones debida a la aparicion
de la nueva cepa EHCVb, el
MAGRAMA mantuvo reunio-
nes con la Organizacion Inter-
profesional Cunicola (INTER-
CUN), con la AEMPS vy con la-
boratorios interesados en la
produccién de la vacuna, para
promover el desarrollo de una
vacuna que protegiera frente a
la nueva variante, que derivo
en la realizacién de una “prue-
ba de concepto’. Esta tenia co-
mo objetivo demostrar que la
nueva variante del virus aisla-
do, una vez inactivado, podria
servir como punto de partida
para la fabricacion de la nueva
vacuna, y se llevd a cabo en las
instalaciones del Laboratorio
Central de Veterinaria de Al-
gete en noviembre de 2012. En
2013, se iniciaron los trabajos
por parte de dos laboratorios
espanoles para la fabricacién
de la vacuna frente a la varian-
te del virus, cuya distribucion
en Espana previsiblemente po-
dria ser permitida en los proxi-
mos meses bajo una autoriza-
cién excepcional, por lo que la
vacuna deberd ser solicitada a

los servicios veterinarios ofi-
ciales y se autorizard su uso, de
forma preventiva o como va-
cunacion de urgencia, para
aquellas explotaciones para las
que se haya solicitado, y su
aplicacién se llevard a cabo ba-
jo la supervisién veterinaria.

A la hora de diseniar un plan de
vacunacion actualmente, ante
la ausencia de vacunas que
produzcan proteccion frente a
las cepas clasicas y a la nueva
variante, serd necesario que se
incluyan ambas vacunas. La
vacunacion se puede llevar a
cabo de forma preventiva o co-
mo vacunacion de urgencia en
caso de epizootia. La vacuna
clasica, en caso de epizootia, se
aplicaria a las reproductoras,
animales de reposicion vy a los
conejos de engorde en el deste-
te. La vacuna frente a la nueva
variante se podria administrar
a los animales a partir de cua-
tro semanas de edad, volvien-
do a aplicar una dosis a los seis
meses. En esta vacunacion de
urgencia se vacunara a aque-
llos ejemplares sensibles que
no hayan recibido ninguna do-
sis 0 se revacunara a los ani-
males expuestos independien-
temente de la fecha en que se
aplicé la vacunacion.
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ALIMENTACION

La colistina,
un antiguo

antibiotico con

actividad sostenida

La colistina es un antibiético polipeptidico ciclico, ramificado (Manual
Merck de Veterinaria, 2000), descubierto en 1950 y producido por
fermentacion de la cepa Bacillus polymyxa var. colistinus (Damaso,

1990). Este antimicrobiano es, en realidad, una mezcla de moléculas,

con dos polipéptidos mayoritarios, la Polimixina E1 y la Polimixina E2,
también conocidos como colistina A y B, respectivamente (lburg y

Biessman, 1994).

BADIOLA, 1.2, ALOY, N.", GONZALEZ J.!, PEREZ DE ROZAS, A. M."2

| sulfato de Colistina en un an-
tibiético muy activo contra al-
gunas bacterias Gram-negati-
vas, entre las que cabe citar Es-
cherichia coli, Salmonella spp.,
Vibrio spp., Bordetella spp., Shi-
gella spp., Klebsiella spp. o Pseu-
domonas spp., mientras que

! Centre de Recerca en Sanitat Animal
(CReSA), UAB-IRTA, Campus de la Universidad
Auténoma de Barcelona, 08193 Bellaterra
(Cerdanyola del Valles), Espana

2 Institut de Recerca i Tecnologia
Agroalimentaries (IRTA), Barcelona, Espana
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Proteus spp. v Brucella sp. son
intrinsecamente resistentes
(Iburg vy Biessman, 1994). La
colistina no es eficaz frente a
bacterias Gram-positivas ni
hongos (Damaso, 1990; Flérez
et al., 1991; Richez et al., 2007).
La administracion y la posolo-
gia recomendada para conejos
seria la via oral, en el pienso
medicamentoso, a la dosis de
7,5 mg de colistina/Kg de
p.v./dia  (equivalente a
225.000 Ul/Kg p.v./dia), du-
rante un periodo de siete dias
consecutivos.

Mecanismo de accién

La colistina es un antimicro-
biano bactericida, pertene-
ciente a la categoria de los poli-
péptidos ciclicos. La presencia
de un anillo caracteristico, de
naturaleza anfétera, hace que
su mecanismo de accion sea si-
milar al de los detergentes ca-
tidnicos del tipo amonio cua-
ternario (Campo, 1988; Fuen-
tes, 1992).Este antimicrobiano
se fija a la membrana proto-
plasmatica de las bacterias
Gram-negativas susceptibles,



alterando la permeabilidad,
con la consiguiente salida de
componentes celulares, y oca-
sionando la lisis bacteriana
(Newton, 1956).

El efecto antibacteriano de la
colistina es de concentracién
dependiente, aumentando la
velocidad del efecto antibacte-
riano con la concentracion del
principio activo (Renard et al.,
1996).

La colistina tiene, ademas,
efecto inhibidor de la respira-
cién bacteriana, con reduccion
de los niveles de ATP bacteria-
nos, efecto seguramente se-
cundario a las alteraciones de
la membrana protoplasmatica
(Florez et al., 1991).

También, la colistina tiene
marcada actividad antiendoto-
xica, probablemente por com-
binacién de esta molécula, al-
tamente catiénica, con las en-
dotoxinas bacterianas de natu-
raleza anidénica (Evans et al.,
1999). Esta actividad antiendo-
téxica se ha demostrado en va-
rias especies animales: cerdos
(Escartin et al., 1982), conejo y
raton (Craig et al., 1974), perro
(Senturk, 2005), ratas (Giaco-

;Sabias que?

de un cuadro de
enteritis de conejo
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Estructura de la
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libremente soluble en agua, escasa-

* Los polipéptidos que forman la
colistina son estables, en su forma
de sales 4cidas, durante largos pe-
riodos de tiempo, y son destruidos
rapidamente por los alcalis (Booth y
McDonald, 1987).

® Las sales sulfato de la colistina son
estables en el intervalo de pH entre
2 y 6 (Damaso, 1990), lo que las ha-
ce ideales para el tratamiento de in-
fecciones bacterianas de los tramos
proximales del sistema digestivo.

* La colistina tiene un peso molecu-
lar de 970 g/mol (Campo, 1988).

e El sulfato de colistina se presenta
en forma de polvo blanco, o casi
blanco, amargo e higroscépico. Es

mente soluble en metanol o etanol
y es insoluble en acetona o éter.

¢ La actividad de la colistina se ex-
presa en Unidades Internacionales
(Ul), definidas como la concentra-
cién minima que inhibe el crecimien-
to de la cepa Escherichia coli 95
ISM en 1 ml de caldo a pH 7,2 bajo
condiciones normalizadas.

¢ La colistina base pura tiene una
actividad de 30.000 Ul/mg (lburg y
Biessmann, 1994), mientras que la
colistina sulfato tiene una actividad
equivalente a 20.000 Ul/mg y la co-
listina metanosulfonato tiene una
actividad equivalente a 12.500
Ul/mg (Bourse, 1973).

metti et al., 2003), vacas (Ziv et
al., 1998) y se mejora cuando el
intervalo entre dosis no supe-
ra las 24 horas (Craig et al.,
1974).

Las bacterias Gram-negativas,
como Escherichia coli, Salmone-
lla spp., Vibrio spp., Bordetella
spp., Shigella spp., Klebsiella spp.
o Pseudomonas spp., son mu-
cho mas sensibles que las bac-
terias Gram-positivas, siendo
necesarias dosis 1000 veces
superiores en estas ultimas,

La administracion
y la posologia
recomendada para
conejos seria la via
oral, en el pienso
medicamentoso, a la
dosis de 7,5 mg de
Colistina/Kg de
p-v./dia
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con relacion a las primeras, pa-
ra tener un efecto inhibitorio
similar (Iburg y Biessman,
1994).

A diferencia de otros antimi-
crobianos polipeptidicos, como
la Bacitracina, su actividad es
inhibida por la presencia de
cationes divalentes, como el
calcio o el magnesio (Prescott,
2000).

La colistina, por alteracién
producida en la permeabilidad
de la membrana protoplasma-
tica, tiene actividad sinérgica
con otros antibacterianos de
uso comun como: betalactami-
cos, eritromicina, sulfamidas,
tetraciclinas o trimetoprim
(Booth y McDonald, 1987;
Prescott, 2000). No se han des-
crito antagonismos con otros
antimicrobianos.
Adicionalmente, la colistina
no altera la palatabilidad de los
piensos y no interacciona con
los componentes normales de
dichos piensos.

Experimento

Un estudio con aislados de Pseudomonas
spp. resistentes a colistina, revelé alteracio-
nes en la membrana celular bacteriana, inclu-
yendo una reduccién de la densidad de mo-
léculas de LPS y una reduccién de la concen-
tracion de iones Ca2+ y Mg2+. La aparicion
de cepas de Pseudomonas aeruginosa resis-
tentes a polimixina se ha relacionado con el
uso de este medicamento nebulizado en pa-
cientes con fibrosis quistica (Livermore,
2002). La actividad de las polimixinas esta
disminuida en presencia de altas concentra-
ciones de cationes divalentes como el calcio
y magnesio (Prescott, 2000).

Mecanismos de
resistencia

Las polimixinas no son activas
contra organismos Gram-posi-
tivos y la mayoria de anaero-
bios. Afortunadamente, la re-
sistencia de bacterias Gram-
negativas a las polimixinas si-
gue siendo rara (Marchaim et
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al., 2011; Urban et al., 2011). Sin
embargo, se ha descrito resis-
tencia en aislamientos de Aci-
netobacter (Li et al., 2006; Ha-
wley et al., 2008; Valencia et
al., 2009).

La resistencia de bacterias
Gram-negativas a las polimixi-
nas usualmente esta relacio-
nada con cambios en la arqui-
tectura de las moléculas de
LPS, en la pared celular, que
interfiere con la interaccién
entre la colistina (que esta car-
gada positivamente) y las mo-
léculas de LPS (que estan car-
gadas negativamente). Los sis-
temas PmrA-PmrB y PhoP-
PhoQ regulan la carga del lipi-
do A y del LPS en bacterias
Gram-negativas y parece que
tienen un papel importante en
este mecanismo de resistencia
(Muller et al., 2011).

No se han descrito resistencias
extracromosomicas transmisi-
bles a colistina (Damaso y Mo-
reno, 1973; Cox, 1980; Manual

Prueba de medicacion
individual en agua en
condiciones
experimentales



Merck de Veterinaria, 2000b;
Muller et al., 2011), lo cual pu-
diera explicar la baja tasa de
resistencias obtenidas en mul-
tiples estudios.
El nivel actual de cepas resis-
tentes de Escherichia coli aisla-
das de conejos a colistina es
muy bajo, con tasas inferiores
al 10%, y en la mayoria de ca-
sos del 0% (Blanco et al., 1994;
Pisoni et al., 2004; Perugini et
al., 2005; Estud1o ad hoc reali-
zado en Espana para determi-
nar las CMIs de Escherichia
coli frente a colistina).
Se ha planteado que las resis-
tencias pueden ser debidas a
cambios en la composicion de
las estructuras superficiales
bacterianas, que comportan la
disminucion de la accesibilidad
del antibidtico a la membrana
protoplasmatica de las bacte-
rias (Florez et al., 1991; Prescott
et al., 2000). Estas alteraciones,
y por lo tanto las resistencias,
tienden a desaparecer cuando
se suspende el tratamiento
(Damaso, 1990). Yo mismo he
podido comprobar los cambios
transitorios de sensibilidad,
durante la fase de medicacién
con colistina, en diferentes
pruebas de campo, en las que
hemos utilizado pienso o agua
de bebida suplementados con
colistina.
Existe resistencia cruzada en-
tre las distintas Polimixinas,
siendo completa entre la Poli-

La colistina no altera
la palatabilidad de
los piensos y no
interacciona con los
componentes
normales de dichos

piensos

ﬁﬂﬂﬂﬂﬂﬂ ki

mixina By la colistina; pero no
hay resistencia cruzada entre
colistina y otros antibioticos
polipeptidicos o entre colistina
y antimicrobianos de otras fa-
milias (Hirsch et al.,, 1960:
Bourse, 1973; Ddmaso, 1990;
Martindale, 1996; Iburg vy
Biessman, 1994; Falagas y Ka-
siakou, 2005; Tan, 2006).

Precauciones

No se han descrito efectos se-
cundarios relacionados con el
uso de este antibiodtico, por via
oral v a la dosis recomendada.
En los textos consultados sélo
se hace mencién a un cierto
efecto nefrotéxico y neuroto-
xico del sulfato de colistina
cuando se administra parente-
ralmente (EMEA/MRL/016/
95-Final; EMEA/MRL/815/02-
Final).

Debido a su elevado peso mo-
lecular v a su estructura qui-
mica, la colistina es incapaz de
atravesar membranas vy, en el

ALIMENTACION # ADITIVOS

caso de ser administrada por
via oral, no es absorbida a ni-
veles significativos, por lo que
su efecto téxico es muy reduci-
do, asi como su potencial para
generar residuos en los deriva-
dos carnicos (Moiraghi, 1973).
En los ultimos anos, se ha esta-
blecido cierto grado de contro-
versia sobre la necesidad de
reservar los productos formu-
lados a base de colistina para
medicina humana. Esto se de-
be a que la colistina es una de
las ultimas opciones antibioti-
cas contra cepas multirresis-
tentes de Pseudomonas aerugi-
nosay Acinetobacter baumannii
en medicina hospitalaria (Fala-
gas et al., 2008). Adicionalmen-
te, en India, han aparecido ce-
pas de enterobacterias multi-
rresistentes, productores de
metalo-B-lactamasa, que sélo
son susceptibles a la colistina
(Kumarasamy et al., 2010).
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Carne de conejo: recomendada para
todas las edades y circunstancias

Los requerimientos de nutrientes durante el desarrollo
infantil son mayores que en el adulto, debido a las nece-
sidades condicionadas por el propio crecimiento, ade-
mas de otros factores como el metabolismo basal o la
actividad. La carne de conejo puede contribuir a cubrir
las necesidades de vitaminas, proteinas y minerales
de esta etapa tan importante. Debido al bajo contenido
en colageno del tejido conectivo, la carne de conejo es
de facil digestibilidad, por lo que resulta muy adecuada
para los nifos.
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® Durante el embarazo se produce un aumento de las nece-
sidades nutricionales debido al crecimiento del feto, de
la placenta y de los tejidos accesorios de la madre.

® Las necesidades nutritivas durante la lactancia estan en re-
lacion con los nutrientes existentes en la leche materna y
los necesarios para su produccion.

., . e SN LA CARNE DE CONEJO, CON SU
¢(QUE ES EL COLAGENO? N BAJO CONTENIDO EN GRASA
ES UNA PROTE”\IA QUE FORMA /' Por SuUs prop|eda- \\ Y ALTO VALOR B|OL6G|CO,

FIBRAS QUE SE ENCUENTRAN

, . . AY
/ des nutricionales, la car-

SE HACE IMPRESCINDIBLE EN LAS

CLCOMPONENTEMAS /. ne de conejo puede ser 1, FTAPAS B SEQLERNIEHIOS
ABUNDANTE DE LAPIELYDE . incluida en dietas saludables EXTRAORDINARIOS COMO EL
LOS HUESOS DE LOS ! en cualquier etapa de la vida ! EMBARAZO Y LA LACTANCIA.
MAMIREROS. i o formar parte de intervencio- !

i\ nes dietéticas en la preven-

N cidény el tratamiento de

% unagranvariedad de
enfermedades. .

En los ancianos se produce una disminucién N _—__‘,—’/ Unal persona que practica deporte de modo

de la masa magra, principalmente del mdsculo " T=---

esquelético. Por otro lado, aumenta la cantidad de
tejido graso en el cuerpo, lo que explica en parte la re-

duccion del gasto energético que se observa con la
edad.

EN ESE SENTIDO, LA CARNE DE CONEJO TIENE
UN BAJO CONTENIDO EN GRASA'Y UNA
PROTEINA ESPECIALMENTE DIGERIBLE, POR LO
QUE ES UNA CARNE ADECUADA PARA INCLUIR
EN LA DIETA DE PERSONAS MAYORES.
ADEMAS, ES UN ALIMENTO COMODO DE
PREPARAR, PUDIENDOLO INCLUIR EN UNA GRAN
VARIEDAD DE PLATOS.
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habitual tiene aumentados sus requerimientos
nutricionales en muchos o en la gran mayoria de los
nutrientes. La nutricién y el entrenamiento son facto-
res esenciales para conseguir un buen rendimiento
deportivo.

LA CARNE DE CONEJO, CON UNA ALTA
DENSIDAD DE PROTEINA E IMPORTANTES
VITAMINAS Y MINERALES, ES IDONEA PARA
INCLUIR EN LA DIETA HABITUAL DE
DEPORTISTAS.
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AUMENTA EL CONSUMO
DE CARNE DE CONEJO
DE GRANJA UN 6,3%

EN ESPANA

A diferencia de otras carnes, la carne de conejo gana peso
en la cesta de la compra.

El Ministerio de Agricultura, Alimentacién y Medio
Ambiente presento los datos relativos al Panel de Consumo
Alimentario del aflo 2013, donde cabe destacar que la
carne de conejo de granja a diferencia de otras carnes,

ha aumentado su consumo un 6,3% en el afio 2013, un
dato muy positivo. En este sentido, el informe revela un
descenso total del consumo de carnes en Espafia de un
0,1%. De igual modo desciende le consumo de carne
congelada en un 1,7% y la carne transformada sube un
0,9%.

Entre otros motivos el aumento significativo del consumo
de carne de conejo de granja se debe a los esfuerzos de

la Organizacion Interprofesional de la Carne de Conejo de
Granja, INTERCUN en la promocién del consumo de carne
de conejo de granja.

Desde hace mas de diez afios la Interprofesional Cunicola
lleva a cabo la Campaiia para el Fomento del Consumo

y el Conocimiento de la Carne de Conejo de Granja, con
acciones dirigidas al consumidor, al profesional de la salud
y a los medios de comunicacidn. Siempre con el objetivo
de dar a conocer las propiedades nutricionales y los
beneficios para la salud del consumo de carne de conejo
dentro de las pautas de una alimentacién sana, completay
equilibrada

LOS SACRIFICIOS DE
CONEJOS EN MATADERO
DESCENDIERON EN 2013

Las canales, sin embargo, aumentan su peso en una media
del 10%

Segun datos del Ministerio de Agricultura, Alimentacion

y Medio Ambiente (MAGRAMA), el nimero de sacrificios
de conejos en matadero descendié un 11% en 2013 en
comparacién con el afio 2012. De este modo se produjeron
52.025.000 sacrificios entre enero y diciembre de

2013, mientras que durante ese periodo se sacrificaron
58.615.000 animales en 2012. Las cifras de 2013 son
similares a las del periodo 2008-2011, quedando muy lejos
de los casi 61 millones de sacrificios que se produjeron en
el afio 2007.

Sin embargo, la cantidad de carne obtenida en esos
sacrificios Unicamente se redujo un 3%, pasando de 64.578
Tm. de carne de conejo en canal en 2012 a 62.745 Tm. en
2013. De este modo, el calibre de los animales sacrificados
aumenta un 10%, pasando de una media de 1,10 kilos por
canal en 2012 a 1,21 kilos en 2013.

LA CARNE DE CONEJO SE PROMOCIONA EN EL
CANAL DE VENTA TRADICIONAL

CARNE®
CONEJO

2 VECES X SEMANA

La Interprofesional Cunicola lanzé una campafia en la
que se dieron a conocer los principales beneficios de
este alimento en mds de mil puntos de venta en Madrid,
Barcelona, Valencia, Sevilla, Zaragoza, Pontevedra y Vigo
en los meses de febrero y marzo.

Bajo el lema: “Carne de conejo, dos veces por semana,
una buena costumbre” se desarrollo una campafia de
promocidn de la carne de conejo que pone especial
atencion en el canal de venta tradicional donde se realiza
mas de la mitad de la comercializacién de este alimento.
La campaiia se centro, asi, en tiendas y mercados

fue dirigida fundamentalmente a los consumidores
tradicionales con el fin lograr fidelizarlos, aumentar su
frecuencia de consumo y conseguir otros nuevos en este
canal.




TERCERA EXTENSION DE NORMA
PARA EL SECTOR CUNICOLA

INTERCUN ha presentado al MAGRAMA la solicitud de

Extension de Norma, durante el periodo 2014-17, para

el desarrollo de las finalidades de INTERCUN, de acuerdo

con la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, reguladora de las

organizaciones, modificada por la Ley 12/2013, de 2 de
agosto, de medidas para mejorar el funcionamiento de la
cadena alimentaria.

Gracias al nuevo marco normativo, a partir de julio de

2014 INTERCUN podré desarrollar todas sus finalidades

estatutarias con los fondos derivados de la Extension de

Norma, ahora bien las actividades de la Interprofesional,

durante el periodo comprendido entre el 1 de julio

de 2014 y el 30 de junio de 2017, se centraran en las

siguientes:

e Campafias para promocionar el consumo de la carne de
conejo y mejorar la imagen del sector en la sociedad.
De acuerdo con el objetivo f) Realizar campafias para
difundir y promocionar las producciones alimentarias.

e Potenciacion investigacion, el desarrollo y la innovacion
tecnoldgica en el sector cunicola espafiol. Impulsar la
mejora y afrontar los nuevos retos de todos los procesos
que intervienen en su cadena de valor, identificando e
incorporando innovaciones y mejoras tecnoldgicas, con
el objetivo de mejorar la estabilidad y estructuracion
sectorial. De acuerdo con el objetivo d) Promover
programas de investigacion y desarrollo que impulsen
los procesos de innovacidn en su sector y que mejoren
la incorporacién de la tecnologia, tanto a los procesos
productivos como a la competitividad de los sectores
implicados.

e Apoyar y poner en marcha acciones que tengan como fin
mejorar el estatus del sector, para afrontar los nuevos
retos sanitarios, de bienestar y de otros aspectos de
cara a la apertura de nuevos mercados para la carne
de conejo. De acuerdo con el objetivo c) Desarrollar

/ Previsién de Ingresos procedentes de la
Extension de Normas

- Cuotas Cuotas I
Campaiia produccion transformacion Tota

832.000 €
2015-16  832.000 € 166.400 € 998.400 €
2016-17  832.000 € 166.400 € 998.400 €

2014-15 166.400 € 998.400 €

métodos e instrumentos para mejorar la calidad de

los productos en todas las fases de la produccion, la
transformacidn, la comercializacidn y la distribucién y
el I) Desarrollar métodos para controlar y racionalizar
el uso de productos veterinarios y fitosanitarios y otros
factores de produccidn, para garantizar la calidad de los
productos y la proteccién del medio ambiente.

¢ Velar por el adecuado funcionamiento de la cadena
alimentaria y favorecer unas buenas practicas en las
relaciones entre sus socios en tanto que son participes
de la cadena de valor, desarrollando el objetivo a) de
esta Interprofesional.

e Desarrollar actividades que aseguren una éptima gestiéon
y comunicacidn, tanto al sector como al conjunto de la
sociedad, de la extensién de norma, con el objetivo de
garantizar el correcto desarrollo de la misma.

APORTACIONES ECONOMICAS

Respecto a las aportaciones econdmicas de los operadores
del sector, por parte de los productores seran de 0,01 € por
cada kilogramo de conejo en vivo, producido en Espafia,
entregado al matadero o a la entidad intermediaria entre
productor y empresa de transformacion. La aportacion de
los mataderos sera de 0,002 € por cada kilo de conejo vivo
sacrificado o comercializado reales, duplicando la cantidad
aportada hasta estos momentos.

A partir de esta aportacion y de los datos actuales de

sacrifico los ingresos estimados serdn los mostrados en la

Tabla 1.

Respecto a la previsidn de la inversion se acordd que los

rangos minimos estaran en torno a los siguientes:

e Acciones promociénales 33%

* Potenciacion 1+D+i. 10%

e Acciones de mejora estatus sectorial20%

¢ Gestidn-comunicacidn de extensién de norma un
maximo del 10%

e Seguimiento de la cadena alimentaria, durante cada
campana se acordaran los proyectos y los fondos
necesarios para el desarrollo de proyectos concretos,
las cantidades invertidas en estas cuestiones nos
superaran los 30.000€ por campania.

A partir de estas premisas se establece la siguiente
prevision de inversién de los fondos recaudados a través

de la Extension de Norma (Tabla 2)

/ Previsién de inversion de los fondos recaudados a través de la Extension de Norma

Linea de Actuacion Prevision de inversién anual Prevision de inversion para 3 campaiias

332.800 €
99.840 €
199.680 €
49.920 €
25.000

998.400 €
299.520 €
599.040 €
149.760 €
75.000

Acciones Promocionales
Potenciacidn I+D+i
Acciones de mejora estatus sectorial
Gestion - comunicacion
Seguimiento de la cadena




Por lo tanto, durante cada campafia se prevé invertir,

al menos, 682.240 €, en las cuatro lineas de actuacion
presupuestadas, quedando 316.160 € para invertir en

el desarrollo de proyectos con el objetivo de velar por
el adecuado funcionamiento de la cadena alimentaria,
asi como para completar el desarrollo de actuaciones
previstas en la Tabla anterior, o en aquellas que acuerde
la Junta Directiva de acuerdo con los objetivos de la
Extension de Norma.

PROPUESTA DE ACTIVIDADES

1 Promocion del consumo de la carne de conejo

Se partird de los datos del estudio de mercado final
correspondiente a la Extension de Norma 2011-2014.
A partir de la informacion aportada por los resultados
del Estudio de Mercado, se acordaran los objetivos

que se pretenden alcanzar en el periodo de vigencia de
esta Extension de Norma, y se realizara un concurso de
ideas entre empresas especializadas en promocion de
productos agroalimentarios para disefiar y preparar el
plan de trabajo para las tres campafias de promocién.
La Comisién de Promocién de INTERCUN propondra
actuaciones a la Comision de Seguimiento de la
Extension de Norma, ésta presentara las propuestas
finales a la Junta Directiva de INTERCUN, que designara
a la empresa/s responsable/s de ejecutar las campafias.
Las campanias de promocién concluirdn con un estudio
de mercado final durante el segundo trimestre de 2017
para ver el efecto de las acciones de promocidn.

2 Actuaciones previstas para promover la
investigacion, el desarrollo y la innovacion en la
especie cunicola.

Las actividades previstas fueron aprobadas por la Junta
Directiva de INTERCUN a propuesta de la Comision
Técnica de INTERCUN. Las tres areas de trabajo que

se van de desarrollar entre 2014-17 son consideradas
de interés general y estratégicas para el desarrollo del
sector productor de carne de conejo de nuestro pais.

Prevencidn y control de la enfermedad hemorragica
del conejo y la mixomatosis en la cunicultura espanola.
INTERCUN desde el afio 2008 estd desarrollando el
proyecto “Impacto de la mixomatosis en la cunicultura
Espafiola. Andlisis de las causas y propuesta de
actuaciones”, con el objetivo de profundizar en el
conocimiento del impacto de la mixomatosis en la
cunicultura industrial espafiola, realizar un andlisis de
las causas de los brotes de esta enfermedad, proponer
las actuaciones necesarias para avanzar en el control

y erradicacion de la misma y facilitar la calificacion
sanitaria oficial. A partir del otofio de 2011se trastocé
el plan de y, por acuerdo mutuo entre las partes, se
decidié posponer los estudios sobre la mixomatosis y
dedicar todos los recursos disponibles a la investigacion
de la nueva enfermedad hemorragica atipica.

La situacién clinica de ambos procesos viricos hace
necesario que se continlan en ambas lineas de

Investigacion para tratar de desarrollar nuevos métodos
vacunales y sistemas diagndsticos de la enfermedad
hemorragica del conejo asi como a evaluar los
procedimientos de vacunacién frente a la mixomatosis
y proponer programas de prevencion mas efectivos que
los actuales.

Proyecto sobre enteropatia epizodtica del conejo

La enteropatia epizodtica del conejo es una enfermedad
del conejo, aparecida en su actual forma epizodtica
desde finales de 1996 y todavia no se ha encontrado

el agente responsable de la misma. Aproximadamente
uno de cada cuatro procesos patoldgicos que afectan

a la produccién de carne de conejo es diagnosticado
como enteropatia epizodtica del conejo; en el caso

de granjas sin intervencion con antimicrobianos,

las tasas de morbilidad pueden llegar al 100% y las
tasas de mortalidad al 60-70%. Tasas tan elevadas
obligan a considerar a esta enfermedad como una de
las que tiene consecuencias mas negativas sobre las
explotaciones cunicolas industriales.

Estas dos cuestiones, el desconocimiento del agente
causal y la gravedad del curso de la enfermedad estan
provocando una fuerte inversion por parte del sector en
bioseguridad y tratamientos metafilacticos, sin llegar a
resolver la aparicion de nuevos casos.

Con el objetivo de conocer mejor la enteropatia
epizoodtica del conejo es necesario trabajar para conocer
los factores microbianos causantes de la EEC, ademas
de realizar un analisis en profundidad de los diferentes
sistemas de control de la EEC.

Bienestar y Salud en conejas reproductoras

El bienestar animal es uno de los grandes retos de

la ganaderia mundial, siendo las demandas sociales

y comerciales cada vez mayores en este ambito. Por
ello, la cunicultura, como actividad ganadera, no estd
exenta de estas tendencias, y no son pocos los intentos
que se han hecho en el seno de la Unidn Europea para
regular este aspecto de su produccion. En este sentido,
lo que mas importancia esta cobrando son los aspectos
relacionados con las dimensiones de las jaulas, asi como




el enriquecimiento de las mismas. Sin embargo, algunos
aspectos importantes como la salud, la higiene o los
aspectos socioecondmicos de estos sistemas, estan
siendo obviados con frecuencia, con el consiguiente
impacto que esto podria tener en el sector productivo.
En este contexto, el principal objetivo de este

proyecto es evaluar distintos sistemas de alojamientos
para conejas reproductoras desde un enfoque
multifactorial, utilizando criterios productivos, de
estrés y comportamiento, de salud, de manejo y
socioeconémicos y como punto de partida para poder
definir un modelo de jaula para hembras reproductoras
que se adapte a las caracteristicas productivas y del
mercado nacional.

Otras cuestiones de Interés General

En el caso de que sea necesario promover la
investigacion, el desarrollo y la innovacién en la especie
cunicola de interés general en otras cuestiones que

sea necesario que el sector financie, a peticién de

la Comisidn Técnica de INTERCUN, y con el informe
favorable de la Comisidn de Seguimiento de la
Extensidon de Norma, la Junta Directiva de INTERCUN
debera aprobar por mayoria el proyecto a financiar.

3 Acciones de mejora estatus sectorial

Los problemas sanitarios son en estos momentos

los que mas estan dificultando el desarrollo de

la produccidn cunicola, procesos viricos como la
Mixomatosis o la Enfermedad Virica Hemorragica, o los
procesos entéricos y respiratorios afectan a la practica
totalidad de las explotaciones de nuestro pais. Por esto
ademas de desarrollar investigaciones especificas con
el objetivo de conocer mejor cémo se desarrollan estas
enfermedades es necesario transmitir a la totalidad

de las granjas de conejo de nuestro pais una serie de
conocimientos que ayuden a minimizar la presencias
de procesos patoldgicos y de este modo el menor

uso de tratamientos, garantizando de este modo la
seguridad alimentaria y aumentando la competitividad
del sector. Por todo esto desde INTERCUN se apoyaran

y desarrollaran iniciativas que ayuden a aumentar el
nivel sanitario del total de las explotaciones de carne de
conejo de nuestro pais.

Ademas se trabajard en apoyar y poner en marcha
acciones que tengan como fin mejorar el estatus del
sector en otras cuestiones como el bienestar, como

la busqueda de sistemas alternativos a la retirada de
caddveres de las explotaciones, etc. en funcidn de las
necesidades de cada momento, pero que contribuya
ademas a la apertura de nuevos mercados para la carne
de conejo.

Para llevar a cabo esto desde INTERCUN se va a
desarrollar un sistema de transmision de la informacion,
coordinado desde la interprofesional, que, por medio
de la formacion de los técnicos del sector asi como

del desarrollo de herramientas de comunicacién y

de trabajo, permitan que los productores de carne

de conejo tengan acceso a la informacidn necesaria

que les permita la mejora sanitaria y productiva. Una
vez mejorado el estatus sanitario del conjunto de la
cabafa cunicola de nuestro pais, se podra trabajar en la
apertura de nuevos mercados para la carne de conejo,
ya que la mayoria de las trabas comerciales de éstos se
basan en cuestiones sanitarias.

Desde INTERCUN se quiere trabajar de una manera
similar a como lo hizo el sector del porcino —aunque en
este caso liderado por unas pocas empresas privadas
con un importante peso en el conjunto de la produccién
porcina nacional- en el que con la erradicacion y
control de una serie de enfermedades, se han podido
abrir nuevos mercados, esto ha permitido duplicar

la produccién y por tanto el potencial econémico de
sector porcino nacional.

4 Seguimiento de la cadena alimentaria

Una de las finalidades que se otorga a las
Interprofesionales en la nueva legislacion es velar por
el adecuado funcionamiento de la cadena alimentaria y
favorecer unas buenas practicas en las relaciones entre
sus socios en tanto que son participes de la cadena de
valor.

Para esto desde INTERCUN se desarrollaran estudios y,
a partir de los resultados de los mismos, se disefaran
herramientas para lograr un mayor conocimiento,
eficacia y transparencia del mercado de la carne

de conejo. Con todo esto se pretende disponer de
informacion actualizada, veraz y verificable de la
cadena de valor de la carne de conejo que permita a

la Interprofesional ofrecer al conjunto de la cadena
informacion sobre la situacion de cadena de produccion
de la carne de conejo contribuyendo de este modo a
favorecer las buenas practicas entre los eslabones del
sector.

Se trabajara en analizar los factores estructurales y
coyunturales que contribuyen al funcionamiento de

la cadena; se favorecera el dialogo y la comunicacion
entre los representantes del sector (produccién-
distribucién-consumidor) para tratar de lograr una
mayor racionalidad y transparencia en las relaciones
entre éstos.




PROMOCION EN TELEVISION

LA CARNE DE CONEJO, PROTAGONISTA
EN MASTERCHEF

La carne de conejo fue la protagonista de la prueba de
eliminacién de Masterchef que se celebré el 30 de abril.
Después de cocinarlo en la tltima edicion de MasterChef
Junior, y durante la primera edicion de este programa de
cocina, la carne de conejo volvid a ser protagonista en uno

de los programas referentes de la actual televisién espafiola.

La carne de conejo de granja fue la materia prima para
utilizar dentro de la prueba de eliminacidén del programa.

Se puede ver a partir del 1:27:20 el programa desde la web
de MasterChef en el siguiente enlace:
http://www.rtve.es/alacarta/videos/masterchef-2/
masterchef-2-programa-3-30-04-14/2539101/

LA CARNE DE CONEJO VUELVE A “SALVAME”

La Organizacién Interprofesional cunicola INTERCUN pone
de nuevo en marcha, dentro de su campafia de promocién
del segundo trimestre de 2013, un nuevo espacio culinario
dentro del programa televisivo “Salvame” de Telencinco. A
partir del miércoles 7 de mayo la carne de conejo vuelve a
ser protagonista de las tardes televisivas en un programa de
maxima audiencia dentro de su franja horaria, en el que se
podra ver en directo la elaboracién de una receta con carne
de conejo. El espacio se emitird concretamente a partir de
las 18:30 horas.

Y es que segun un documento elaborado por la agencia de
publicidad Alcandora, durante la campafia de 2013 en el
programa “Salvame”, la misma campafia obtuvo mas de 750
millones de impactos en 34 programas (17 en Telecincoy 17
en La Siete), con una presencia de mas de 2 horas y media
en antena (mas de 10.000 segundos) en un espacio que
tiene aproximadamente una audiencia media de 1 millén
de telespectadores diarios. A ello hay que sumar una serie
de cualitativos no medibles, como es la integracién dentro
del programa, la participacion de los colaboradores, la
prescripcidn de los propios presentadores... En definitiva,

y segun el estudio de Alcandora, “ningun otro formato
publicitario permite, con esta inversién, tener la cobertura
gue conseguimos en Salvame”.

Al igual que en otras ediciones, la campafia contard con una
cocina en directo dentro del programa, en la que, en esta

ocasién, el publico del mismo interactuara, consiguiendo asi
involucrar al target de la carne de conejo.

La campafia tendra lugar en el Sdlvame Diario los dias 7, 8,
13, 15, 20, 22, 26, 28 y 30 de mayo, asi como los dias 4, 6,
10, 12, 18, 20, 24 y 26 de junio.

PUBLICIDAD CONVENCIONAL EN TELEVISION

Con el objetivo de estimular las ventas de la carne de
conejo INTERCUN va apoyar la publicidad en Sdlvame con
la emision de un anuncio convencional en Tele5, Antena3 y
TV3.

El periodo de emisidn sera de 3 semanas desde el 19 de
mayo al 8 de junio, concentrando se en los dias de maximo
interés para la compra y el consumo de martes a viernes.
Con la campafia se espera llegar el 70% de las amas de casa
de Espaia y que casa una vea el anuncio una media de 4
veces.

El anuncio se puede ver en este enlace http.//youtube/
NTaUneF9yeU
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INTERCUN
CONSOLIDA SU
ESPACIO EN LA RED
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EL ESPACIO INTERCUN.CHIL.ORG SE CONSOLIDA COMO UNO DE LOS ESCAPARATES DE LA

INFORMACION DEL SECTOR CUNiICOLA EN ESPANA.

Tras cinco meses de rodaje, el espacio intercun.chil.
org se estd convirtiendo en uno de los referentes

de la informacion del sector cunicola en Internet.
Intercun.chil.org tiene como objetivo transmitir

las actividades y proyectos que esta Interprofesioxnal
esta desarrollando, asi como otras cuestiones que
consideran que es de interés general para el conjunto del
sector: informacion sobre el sector productor, industrial

y comercializador, noticias relativas al sector de los
piensos, previsiones de jornadas técnicas de interés para
productores e industria, curiosidades, recetas, enlaces a
programas de television donde la carne de conejo ha sido
la protagonista... La agilidad de Chil, la cercania al sector y
su facilidad de manejo hacen de esta via de comunicacién
una herramienta imprescindible para todos aquellos
profesionales interesados en la cunicultura.

” Chil ASOCIBCIONES jricio | Eventon | Masmbeos | Fotos | Noticios | Blogs | Prensa | Wiks | Ayuda
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NOTICIAS
L torcera extensiin de norma de INTERCUN 4 somete a infarmacidn plblica

mto came de conejo vaelve a “Sivame*

22| lanler Gomez Madrigal, muevo presidente de Intercun

.ae{em Conejo con salsa de mostaza
.m situacion del sector cunicola espafiol, en ta Sexta Columna

ACCESO TOTAL

Ademas de esta informacidn, intercun.chil.org permite
la descarga de documentos de especial relevancia para
cunicultores, mataderos, comercializadores y todo aquel
que esté interesado en la carne de conejo. Eso si, para
ello es necesario registrarse cumplimentando un breve
formulario que se puede encontrar en este enlace
http://www.intercun.chil.org/page/unirse-al-grupo

Registrar Usuario en Chil y en el grupe de INTERCUN

Datos de usuario

*Ususario:
“Contraseria:

“Confirmacién de
contrasenia:

Datos basicos

*Nombre:
“Apellidos:
“Categoria:
*Correo
electronico:

Sexc: ® Mujer ' Hombre

BOLETiIN QUINCENAL

De igual modo, desde
INTERCUN se estd enviando
un boletin informativo a
través de correo electrdnico,
con una frecuencia
quincenal, con el objetivo
de transmitir directamente
esta informacion a los
interesados en conocer

las actividades y proyectos
que la Interprofesional esta
desarrollando, ademas de
estar al dia de las jornadas y noticias relacionadas con
el sector. Para recibir esta Boletin informativo a través
de correo electrdnico es necesario remitir mediante un
formulario al que se accede desde la propia pagina de
inicio del espacio de INTERCUN en CHIL.

Actualidad de los Ultimos 15 dias

= ©
1!

Con intercun.chil.org la Interprofesional cunicula cuenta
con un canal orientado a los consumidores, www.intercun.
org, en el que se publica las actividades desarrolladas con
el objetivo de fomentar el consumo de la carne de conejo,
y otra segunda via orientada al sector en donde se puede
ver la actividad mas sectorial de INTERCUN.

Suscripcion Newstewervrercon R

] srancn ¢

Para recibir las actividades desarrolladas por ey e
INTERCUN y otras informaciones de interés, .
publicadas en esta web, cumplimente el

formulario pinchan en este enlace:

Formulario de inscripcion

INTERCUN le enviara un correo electronico
cada quince dias con las dltimas novedades.




VISITA

LOS NUEVOS
CANALES DE

DESDE LA —p
GRANJA
HASTA LA
MESA

£~ HACIA EL CONSUMIDOR
Y EL SECTOR

intercun.chil.org

FOCCON

Fomento del consumo de la carne de conejo

HACIA EL SECTOR

www.intercun.org
meme) psn whonn G MY viapes QY o
; i% m—?fmo OP...m.. E i, [ECOPELE INFORMACION DE MERCADOS
902 500 597

Extension de Norma de

INTERCUN

INTERCUN INFORMA

es una publicacién de la Organizacion

En caso de que le surja alguna duda sobre la Extensién Interprofesional. Cunicola INTERCUN,
de Norma, para solucionarla, debera ponerse en Para més Informacion:

contacto con la empresa de la transformacioén a la que
vende su produccion o con los representantes de las
asociaciones de productores mas proximos a su
explotacion. Telf.:943 083 887

www.intercun.org - admin@intercun.org

Intercun: C/ Juan XXIII, 16, B, 3

Azpeitia (Guipuzcoa)
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Ahorro
energético en
explotaciones

F. ESTELLES Y S. CALVET *

ctividades como la calefaccion
de alojamientos, la ventilacion
forzada, la limpieza a presion,
el movimiento automatizado
de pienso, etc., requieren ener-
gia eléctrica para su correcto
desempeno, lo que puede su-
poner entre el 3y el 10% de los
costes de la explotaciéon. Opti-
mizar el consumo energético
es en la actualidad mas nece-
sario que nunca, no solo por
cuestiones ambientales, sino
esencialmente por los crecien-
tes precios de la energia eléc-
trica y los combustibles.

Aspectos generales

Por ello, vamos a proponer
unas recomendaciones basicas
que pueden ayudar a controlar
el consumo energético de la ex-
plotacién v, por tanto, propor-
cionar un ahorro energético.

Es evidente la conveniencia de
llevar un control de las factu-
ras eléctricas o de combustible,
dada su repercusién econémi-
ca. Es importante fijarse no sé-
lo en el importe de las facturas,
sino también en el consumo
(kWh de electricidad, m? de
gas, etc). Ademas, es muy con-
veniente controlar de forma
periddica los consumos de dis-
tintas lineas eléctricas. Igual-

mente util es revisar si los con-
sumos de combustible son ra-
zonables. Esto nos permitira,
por una parte, identificar posi-
bles problemas de funciona-
miento que lleven a consumos
innecesarios. Por otra parte,
nos informara de la repercu-
sion en los consumos de cual-
quier mejora realizada en la
granja. Existe equipamiento
bastante asequible que permi-
te realizar estas comprobacio-
nes por uno mismo, y si no,

Un correcto aislamiento de
las naves ayuda a disminuir
el coste de energético de la
climatizacion en las
explotaciones

39
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hay empresas especializadas
en eficiencia energética que
realizan estas valoraciones.

Revisa las tarifas
contratadas

Comprueba que la instalacion
existente y la potencia eléctri-
ca contratada son adecuadas
para tu actividad. Probable-
mente la discriminacién hora-
ria no sea muy conveniente:
aunque la energia eléctrica va-
le practicamente la mitad en
las horas valle (principalmente
por la noche), los consumos
eléctricos (p.ej. asociados a la
ventilacion) suelen ir asocia-
dos a las horas centrales del
dia (horas punta). En cualquier
caso, compara con cuidado las
tarifas antes de cambiar. Por
ultimo, pide que te revisen el
consumo de energia reactiva
(principalmente asociada al
funcionamiento de los moto-

res), ya que este tipo de energia
computa como un consumo
(nos cuesta dinero) pero no es
energia aprovechable. La solu-
cion a esto suele ser técnica-
mente sencilla y amortizable
en un breve espacio de tiempo.

Que cada kWh de
electricidad o m? de
combustible consumido
valga la pena

Sino lo has hecho ya, reduce
los consumos de energfa inne-
cesarios. Existen distintas me-
didas para mejorar la eficiencia
energética:

a. Mejora los aislamientos y
la estanqueidad de las edifica-
ciones. Empieza verificando
este punto, y si sospechas que
las naves no estan bien aisla-
das, puedes tener un amplio
margen de mejora y de aho-
rro. En la segunda parte de

Para mejorar la
eficiencia energética
es importante mejorar
el aislamiento, una
buena ventilacion,
regulacion y revision
de equipos calefaccion
y refrigeracion e
iluminacion eficiente

este articulo damos mas deta-
lles al respecto.

b. Ventilacion. Nunca venti-
les menos para ahorrar, los
animales tienen sus necesi-
dades de renovacion de aire,
conocidas como “ventilacién
minima”. Eso si, no ventiles
maés de la cuenta cuando no
es necesario. En préximos ca-
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La clave: el aislamiento

pitulos daremos mas detalles
al respecto.

c. Regulacién de los equipos
de calefaccidon vy refrigera-
cién. Plantéate este punto
siempre que tengas el ante-
rior bien resuelto, o seguiras
perdiendo dinero (calor) a tra-
vés de las paredes. Revisa las
consignas de temperatura.

d. [luminacién. Utiliza siste-
mas de iluminacién eficien-
tes, la inversion se recupera
en el medio plazo. En el si-
guiente capitulo profundiza-
remos sobre este aspecto.

e. Revisién y mantenimiento
o renovacion de equipos. El
mantenimiento de equipos
en buen estado es una garan-
tia de funcionamiento épti-
mo. Si existen equipos.

FIGURA 1. Costes de calefaccién (en % sobre una situacién ideal)
en una nave de madres al instalar diferentes aislantes en paredes y
cubierta.

Sistemas de cria con menor

control ambiental reducen
estos consumos

El uso de ventilacion natural
supone un ahorro energético
pero indudablemente permite
un menor control ambiental en
el interior de las naves. Depen-
diendo de las condiciones cli-
maticas del lugar, perfectamen-
te puede ser una alternativa. ¢

B paredes ¥ Cubierta

¥ 8§ £ & 8

§ 5 &

Coste calefaccién (% sobre la situacién ideal)

~ BIBLIOGRAFIA

Se facilitara a todo aquel que lo solicite.

Sin aislamiento 2.5 em de poliuretano 5 e¢m poliuretano
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SANIDAD Y BIOSEGURIDAD

Prevencion y

control de la

mixomartosis

La mixomatosis es una de las enfermedades infecciosas que causa
mayores pérdidas en las explotaciones cunicolas espaiiolas asi como en
las poblaciones de conejos silvestres. Debido a su importancia sanitaria,
medioambiental y comercial, la Organizacién Mundial de Sanidad Animal
(OIE) incluye esta patologia en la lista de enfermedades de declaraciéon
obligatoria [1, 7].

FRANCISCO PARRA Y KEVIN P. DALTON *

a aparicion y evolucion de la
mixomatosis alolargo de su al-
go mas de un siglo de existen-
cia constituye un ejemplo de
los riesgos asociados al “salto
de especie” de un patdgeno vi-
ral, que puede llegar a producir
enfermedades graves en la
nueva especie afectada, al
tiempo que es un modelo para
el estudio de la adaptacion de
un patoégeno y su especie hos-
pedadora. En efecto, poco
tiempo después de la introduc-
cion del virus mixoma empe-
zaron a observarse poblacio-
nes de conejos con mayor gra-
do de resistencia al virus,
puesta de manifiesto por me-
nores tasas de mortalidad, y
cepas de virus mixoma con
menores niveles de virulencia
que las originales. Actualmen-
te los virus mixoma se clasifi-

;Sabias que?

El agente responsable de la enfermedad es el virus mixoma
(MV) cuyo hospedador natural es una especie de conejo ame-
ricano del género Sylvilagus, en la que tUnicamente causa un
proceso infeccioso leve consistente en pequefios fibromas lo-
calizados. La mixomatosis, tal como la conocemos hoy en dia,
fue descrita por primera vez por G. Sanarelli en 1896 [2] en
una partida de conejos europeos (Oryctolagus cuniculus) im-
portados a Uruguay que mostraron un cuadro clinico agudo,
desconocido hasta entonces, con muy alto nivel de mortali-
dad en los animales afectados. Fuera de América no se des-
cribieron casos de mixomatosis hasta que el virus responsable
se introdujo deliberadamente en Australia y Europa, en los
anos 50 del siglo pasado, con el fin de combatir las plagas de
conejos silvestres. Después de aquellas desafortunadas inter-
venciones humanas la mixomatosis es una enfermedad endé-
mica en Europa y en muchas otras partes del mundo.

can, en cuanto a su nivel de vi-
rulencia, en cinco grados (Ta-
bla 1) desde los mas virulentos
(grado 1) hasta los menos pato-
génicos (grado 5). Para explicar

el aumento de las poblaciones
de conejos resistentes al virus
se han invocado razones gené-
ticas, un asunto aun no sufi-
cientemente demostrado suje-
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to a cierta controversia, y un
aumento de la inmunidad de
las poblaciones como factores
relevantes del proceso co-evo-
lutivo que ha desembocado en
el menor impacto actual de la
mixomatosis.

La mixomatosis se presenta
en dos formas clinicas predo-
minantes [3]: la clasica y la de-
nominada atipica. La primera
se caracteriza por la presencia
de pseudo-tumores (mixomas)
usualmente en el hocico (Fi-
gura 1), parpados y orejas,
ademas de en la regién ano-
genital. El cuadro atipico tiene
principalmente una sintoma-
tologia respiratoria, asociada
frecuentemente con conjunti-
vitis y edemas en orejas y re-
gioén ano-genital. En muchas
ocasiones este segundo tipo de
enfermedad pasa desapercibi-
do, lo que facilita la difusién
del virus en las explotaciones

que no emplean las medidas
sanitarias adecuadas. Existen
multiples estudios que de-
muestran que el virus mixo-
ma altera la respuesta inmu-
nitaria del hospedador como
parte de su mecanismo pato-
génico y de supervivencia. Es-
te hecho provoca que, a me-
nudo, la muerte de los anima-
les afectados ocurra por infec-
ciones bacterianas secunda-
rias, o incluso por inanicién.
Debido a la naturaleza del vi-
rus mixoma, la circulacion de
cepas con distintos grados de
virulencia, las formas atipicas
de la enfermedad v, sobre to-
do, la existencia de reservo-
rios silvestres para este virus,
la mixomatosis es una enfer-
medad muy dificil de erradi-
car contra la que solamente
cabe extremar las medidas de
bioseguridad y realizar una
profilaxis vacunal correcta.

TABLA 1. Grados de virulencia de los virus mixoma

Figura 1.
Conejos con
signos clinicos
caracteristicos
de la

mixomatosis.

1 2 3 4 5
Nivel de virulencia Muy alto Alto  Moderado Bajo Muy bajo
Tasa de mortalidad (%) 995 95-99 70-95 50-70 <50
Tiempo de supervivencia (dias) <13 14-16 17-28 29-50  Sin definir

Prevencion y control
de la enfermedad

Actualmente no existe un pro-
grama de vacunacion de apli-
cacion general en las granjas
espafnolas y cada productor
utiliza los tipos de vacunas,
procedimientos y pautas de
vacunacioén que le parecen
oportunos, movidos en ocasio-
nes, por su experiencia y por
consideraciones no siempre
acertadas. En el mejor de los
casos se adapta a las recomen-
daciones del veterinario res-
ponsable del programa sanita-
rio para su explotacion.

A pesar de que siguen reali-
zandose vacunaciones siste-
maticas para combatir la mixo-
matosis en la mayoria de las
explotaciones, continuan ob-
servandose casos de esta en-
fermedad debido posiblemente
a factores tales como una va-
cunacion ineficaz, la pérdida
de protecciéon o a la disminu-
cién de la capacidad de res-
puesta frente a la variante vi-
rica circulante, entre otras
muchas causas que podrian
mencionarse. Por otro lado, el
virus mixoma (MV) circula
ampliamente en las poblacio-
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nes de conejos silvestres, don-
de la seroprevalencia puede
superar el 50%. En estas cir-
cunstancias es esperable que
los insectos puedan llevar el
virus desde el campo a las ex-
plotaciones industriales, aun-
que también ocurre el proceso
de infeccién en sentido contra-
rio. La introduccién y persis-
tencia de la enfermedad en
una granja puede tener lugar
por falta de las adecuadas me-
didas de bioseguridad en el
control de insectos, en el
transporte de materiales y ani-
males, mediante la incorpora-
cion, o no eliminacién, de co-
nejos enfermos o sospechosos
de estarlo, por medio de mate-
rial contaminado, etc.

No resulta facil proponer solu-
ciones eficaces a un problema
tan complejo pero resumiré al-
gunas experiencias y propues-
tas que considero de utilidad
para un mejor control de la mi-
xomatosis en las explotaciones
industriales espanolas. De mo-
do general un buen plan de
prevencién y control de la mi-

xomatosis, u otros procesos in-
fecciosos, debe incluir inexcu-
sablemente las siguientes ac-
tuaciones:

a) Un programa de vacunacion
adecuado.

b) Buenas practicas de higiene
y bioseguridad.

La importancia de la
vacunacion

Antes de hacer propuestas
concretas hay que establecer
como punto de partida que la
eficacia de cualquier progra-
ma vacunal depende del gra-
do de inmunidad poblacional,
es decir, del porcentaje de in-
dividuos efectivamente pro-
tegidos. Solamente con un ni-
vel elevado de individuos in-
munizados podremos evitar
la infeccién directa de los
mismos y reducir la circula-
cién del virus dificultando
considerablemente su acceso
a los animales que, por alguna
circunstancia, no fueron va-
cunados o tienen algun pro-
blema inmunitario.

-

La mixomatosis es
una enfermedad muy
dificil de erradicar
contra la que
solamente cabe
extremar las medidas
de bioseguridad y
realizar una
profilaxis vacunal

Figura 2.
Conejo
doméstico sano,
sin signos de
mixomatosis.

correcta

Tipos de vacunas

En el mercado espanol existen
varios tipos de vacunas frente
a la mixomatosis. Las conoci-
das como heterdélogas contie-
nen el virus del fibroma de
Shope, emparentado pero dis-
tinto del que provoca la mixo-
matosis, y las homadlogas basa-
das en distintas cepas atenua-
das (desprovistas de virulen-
cia), o recombinantes, del virus
mixoma (Figura 3).




Las vacunas heterologas se re-
comiendan en algunos progra-
mas vacunales para situaciones
de presién infecciosa baja adu-
ciendo, como ventaja respecto a
las homologas, un menor nivel
de reacciones adversas. No obs-
tante, el grado de atenuacion de
las vacunas homologas actua-
les v la falta de evidencias que
indiquen tales efectos adversos
0 su capacidad de reversion a la
virulencia no permiten seguir
justificando el uso de las vacu-
nas heterdlogas, que en mu-
chos casos inducen respuestas
inmunitarias pobres y suelen ir
seguidas de revacunaciones
con cepas homodlogas. Si se
quiere establecer una pauta de
vacunacion de uso general ha-
riamos bien en utilizar exclusi-
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vamente los virus homologos,
suficientemente eficaces y se-
guros, en el diseno de los pro-
gramas vacunales.

Las vacunas homologas dispo-
nibles contienen cepas vivas
atenuadas del virus mixoma, es
decir, capaces de multiplicarse

Figura 3.
Imagen del virus
mixoma tomada

con un
microscopio
electrénico.

en el animal tratado. Este he-
cho es el resultado, por un lado,
de la posibilidad tecnolégica
que ofrece el virus mixoma pa-
ra ser atenuado (quitar su capa-
cidad de producir la enferme-
dad) vy cultivado en el laborato-
rio utilizando células de conejo
en cultivo (sin necesidad de
inocular animales). Por otro la-
do el uso exclusivo de vacunas
vivas es consecuencia de los
pobres resultados obtenidos en
el disenio de vacunas consisten-
tes en virus inactivados (muer-
tos) o fracciones o proteinas pu-
rificadas (subunitarias) del vi-
rus. Tal vez debido a la comple-
ja estructura del virus mixoma,
y a su relacion con el sistema
inmune del conejo, no ha sido
posible conseguir una protec-
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cién adecuada con vacunas
mas simples, muertas o subuni-
tarias. Este hecho pone de ma-
nifiesto nuevamente la impor-
tancia de asegurar la capacidad
proliferativa del virus vacunal
para obtener una buena res-
puesta protectora. En relacion
con este requerimiento prolife-
rativo, no se aconseja vacunar
a los animales antes de los 30
dias de edad debido a que la in-
munidad maternal puede im-
pedir la multiplicacién del virus
v hacer ineficaz la vacunacion.
Por tratarse de un virus vivo,
resulta crucial una buena con-
servacion de las vacunas lo que
generalmente implica mante-
nerlas en frio (2 a 8° C) y prote-
gidas de la luz. Un mal estado
de conservacion podria causar
la inactivacién del virus vacu-
nal y, con ello, una falta parcial
o total de la eficacia de la vacu-
na. También es aconsejable uti-
lizar la vacuna inmediatamen-
te después de su reconstitucion
vy no almacenar ni usar restos
de vacunas reconstituidas re-
manentes de usos anteriores.

La dosis vacunal

Un segundo aspecto relevante
es la cantidad de vacuna que
debe ser empleada. Las distin-
tas casas comerciales propo-
nen administrar una dosis
concreta, que contiene un nu-
mero previamente establecido
de particulas virales infeccio-
sas, necesario para desarrollar
un nivel suficiente de protec-
cién. En este punto hay que
desaconsejar de forma tajante
el uso de medias dosis (u otras
fracciones), tanto si se utilizan
atendiendo al tamano, edad u
otras caracteristicas del animal
como, mas aun, si se hace ex-
clusivamente por razones eco-
nomicas. Esta practica es peli-
grosa porque da una falsa sen-
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sacién de haber optimizado la
dosis/coste cuando en realidad
se estd poniendo en riesgo la
cobertura vacunal de toda la
explotacion.

La via de administracién

Un tercer punto importante,
con influencia en el mejor o
peor resultado de la vacuna-
cion, es el referente a la forma
en la que se inocula la vacuna.
Todas las casas comerciales su-
gieren el empleo de dos posi-
bles rutas de administracion.
La subcutanea, inyectando la
vacuna en el dorso del animal,
empleando agujas hipodérmi-
cas, y la intradérmica utilizan-
do un aplicador Dermojet en la
parte media del pabelldn de la
oreja. Los laboratorios no prio-
rizan o sugieren un sistema u
otro pero nuestra experiencia
indica que la aplicacion con
Dermojet da lugar a un mayor
porcentaje de animales previ-
siblemente inmunizados (Fi-
gura 4) que los que se obtienen
aplicando la vacuna por inyec-
cion subcutanea.

Los datos que se muestran en
dicha figura corresponden a

La eficacia de
cualquier programa
vacunal depende del
grado de inmunidad

poblacional, es decir,

del porcentaje de
individuos
efectivamente
protegidos

los anticuerpos detectados en
animales individuales (cada li-
nea de color corresponde a un
animal) después de uno o dos
meses desde la aplicaciéon de la
vacuna (tiempo cero). Puede
observarse que todos los cone-
jos vacunados con Dermojet
desarrollan la respuesta inmu-
ne mas rapidamente y tienen
niveles de anticuerpos mas
elevados que los inmunizados
mediante el uso de agujas por
via subcutanea. En nuestra ex-
periencia el uso de la via sub-
cutanea puede ocasionar que
entre un 20 y un 75% de ani-

FIGURA 4. Niveles de anticuerpos medidos mediante ELISA en conejos

vacunados

por via subcutdnea (12 animales) o intradérmica [Dermojet]

(12 animales). Los valores con IR < 2 (linea roja de trazos) se consideran

negativos.

Subcutanea

——

L] 05 1 15 2 25
Tiempo después de vacunar (meses)

50-75% dudosos o negativos

Nivel de anticuerpos (IR)

Dermojet
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Tiempo después de vacunar {meses)

100% positivos



males “supuestamente vacu-
nados” no tenga una respuesta
inmune suficiente (seis o0 mas
animales, de un total de doce,
con IR por debajo de dos ,en la
Figura 4, izquierda) para de-
fenderles de la infeccién por
los virus mixoma silvestres. La
existencia de porcentajes tan
elevados de animales supues-
tamente desprotegidos repre-
senta un riesgo sanitario que
deber ser minimizado si se
quiere evitar la aparicion de
brotes de enfermedad.
Aunque el nivel de anticuer-
pos no puede considerarse un
marcador absoluto del nivel de
proteccidén, es un indicio claro
de la evolucion y nivel de la es-
timulaciéon inmunitaria des-
pués de la vacunaciéon. En apo-
yo de esta conclusion podemos
decir que en un experimento
realizado con seis conejos va-
cunados con aguja por via sub-
cutanea con una vacuna ho-
mologa comercial, uno de ellos
(Figura 1, derecha) (un 16,6%
del total) no presentaba niveles
de anticuerpos medibles por
ELISA vy resulté afectado por el
virus mixoma en una infec-
cion experimental, mientras
que los otros cinco no mostra-
ron signos clinicos de mixoma-
tosis (Figura 2).

Para mejorar los niveles de
respuesta inmunoldégica utili-
zando agujas, cuando no es po-
sible el uso del Dermojet, se
aconseja administrar la dosis
recomendada por via subcutd-
nea repartiéndola en al menos
dos (o mas) puntos de inyec-
cion. Para demostrar la eficacia
de este procedimiento, pro-
puesto por Julidn Gullén de la
empresa Cogal, se inmuniza-
ron tres grupos de diez conejas
de reposicién utilizando distin-
tos modos de administraciéon
(Figura 5). Como se puede ob-
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FIGURA 5. Niveles de anticuerpos medidos mediante ELISA en tres
grupos de conejas de reposicién vacunadas con una dosis de una vacuna
homdloga aplicada mediante Dermojet (10 animales); una inyeccién
subcutanea (10 animales) o dos inyecciones subcutaneas. Los valores con
IR < 2 (linea roja de trazos) se consideran negativos.
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servar (cada linea de color co-
rresponde a un animal) la in-
yeccion subcutdnea en dos
puntos hace que mas del 20%
de las conejas desarrolle una
respuesta serolégica suficiente
tras la vacunacién, en lugar
del 50% que se habia consegui-
do aplicando la vacuna en un
punto unico (Figura 5). De
nuevo se comprueba que el
método de eleccion es la apli-
cacion con Dermoijet en el que
el 100% de los animales tiene
una reacciéon seroldgica positi-

1 inyeccion subcutanea

]

0,5 1

50% positivos

Es recomendable
evitar el contacto
con otros animales,
particularmente con
los conejos silvestres,
evitar las visitas a
otras explotaciones o
a ferias, y controlar
el acceso de
vehiculos y camiones

L5

Tiempo después de vacunar (meses)

2 inyecciones subcutineas

12

/

/s
//,
i

=
(=]

L]

L

Nivel de anticuerpos (IR)
4

[X]
]

o

0 05 1 15
Tiempo después de vacunar (meses)

90% positivos

va trasla vacunacion.

La variabilidad de respuestas
observadas, dependiendo del
sistema de vacunacién utiliza-
do, pone de manifiesto la con-
veniencia de efectuar contro-
les serolégicos que permitan
evaluar de forma directa el nu-
mero de animales efectiva-
mente vacunados.

La revacunacién

El mantenimiento de niveles
adecuados de protecciéon re-
quiere que deban efectuarse
varias vacunaciones, particu-
larmente en los animales re-
productores. La mayoria de los
laboratorios recomiendan ha-
cerlo a los seis meses de la pri-
movacunacién pero es una
practica muy extendida no res-
petar este periodo de espera. En
este contexto resulta pertinen-
te recordar que la eficacia de la
vacunacion con virus vivos re-
quiere que estos sean capaces
de proliferar en el animal dia-
na. La existencia de niveles de
anticuerpos antes de la vacu-
nacion puede ocasionar que la
administracion del virus vacu-
nal no tenga el efecto previsto o
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incluso que cause efectos ad-
versos. Nuevamente resultaria
muy aconsejable efectuar un
control seroldgico (Figura 6) de
los animales antes de la revacu-
nacién, particularmente si ésta
se pretende hacer, por alguna
causa excepcional, dentro de
los cuatro meses siguientes a
otra administracion anterior de
vacuna.

Los virus circulantes en
Espaiia y la posible
reversion virulenta de

las vacunas

Los estudios de caracteriza-
cién vy tipificacion de los virus
circulantes en Espana realiza-
dos en nuestro laboratorio
hasta 2011 han requerido el
desarrollo y uso de distintas
metodologias tales como los
analisis RFLP, la amplificacién
y secuenciacion de los extre-
mos repetidos (LTR) de los ge-
nomas, varias regiones inter-
génicas e incluso, mas recien-
temente, la secuenciacion ma-
siva de genomas completos [4-
5]. Estas metodologias permi-
ten tipificar los virus mixoma
circulantes y establecer sus re-
laciones con otros virus, tales

A tener en cuenta

La mixomatosis es una enfermedad insidiosa
de muy dificil erradicacién contra la que sola-
mente cabe extremar las medidas de biose-
guridad, apoyadas por un programa eficaz
de vacunacion. El objetivo es reducir al maxi-
mo la circulacién del virus en las explotacio-
nes y para ello es imprescindible que el ni-
mero de animales susceptibles de ser infec-
tados sea lo mas bajo posible. En lo que se
refiere a la vacunacién se han observado al-
gunas practicas que pueden conducir a ma-
los resultados de inmunizacién por lo que de
modo general es aconsejable no realizar la
primera vacunacién antes de los 30 dias de
edad, utilizar siempre vacunas homologas
administradas por via intradérmica (Dermo-
jet), no utilizar medias dosis, no revacunar
antes de lo que recomienda el laboratorio y,
si se valora la posibilidad de adelantar la va-
cunacién, realizar un control serolégico pre-
vio del nivel de anticuerpos anti-mixoma. Es-
to ultimo evitara el gasto, y tal vez algunos
efectos contraproducentes, de una vacuna-
cién muy posiblemente innecesaria.

como la cepa de referencia Lau-
sanne o los virus vacunales. De
forma resumida podemos indicar
que los virus mixoma circulantes
en la explotaciones industriales
espanolas son variantes relacio-
nadas con la cepa Lausanne y en
ningun caso derivan de los virus
vacunales empleados.
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Figura 6. Imagen de una placa ELISA para la deteccion de anticuerpos frente al virus
mixoma. Los pocillos amarillos indican la presencia de anticuerpos
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En un analisis de la eficacia
protectora de una vacuna ho-
mologa comercial frente a un
desafio con la cepa silvestre
Granada-09, aislada en nues-
tro laboratorio a partir de un
caso clinico, y representativa
de los haplotipos de virus mi-
xoma circulantes, indicé que
las vacunas homologas dispo-
nibles, cuando se administran
de un modo correcto, prote-
gen adecuadamente contra
los virus mixoma silvestres.

Comentarios y
sugerencias sobre
higiene y bioseguridad

Las buenas préacticas de mane-
jo, las medidas higiénicas vy los
procedimientos de bioseguri-
dad [6-7] son elementos indis-
pensables, tan importantes co-
mo la vacunacion, para reducir
la circulacién y el nivel de pre-
sion viral sobre las explotacio-
nes comerciales de conejos.

En cuanto a la higiene resulta
imprescindible que las explo-
taciones pongan en practica
medidas personales estrictas
(lavado de manos, vestimenta,
calzado, etc.) y dispongan de
planes de limpieza (incluyen-
do las telaranas), desinfeccion,
desinsectacion y desratiza-
cién con la periodicidad apro-
piada a cada caso, asi como un
programa de eliminacién hi-
giénica de cadaveres y otros
subproductos animales.

Sobre la bioseguridad seria de-
seable comenzar procurando
que los operarios de las explo-
taciones tuviesen una forma-
cién adecuada que les habilite
para reconocer los riesgos vy te-
ner conductas apropiadas en
caso de un brote de enferme-
dad. Es recomendable evitar el
contacto con otros animales,
particularmente con los cone-



jos silvestres, evitar las visitas
a otras explotaciones (o a otras
naves de la misma explotacion)
0 a ferias, y muy especialmen-
te, organizar y controlar el ac-
ceso de vehiculos y camiones.
La explotacion deberd contar
con instalaciones y equipos
adecuados en sus accesos que
aseguren una limpieza y des-
infeccion eficaz de las ruedas
de los vehiculos y del calzado
de los operarios y visitantes.
Las jaulas en que se transpor-
ten los animales seran de ma-
terial facilmente limpiable y
desinfectable, y cada vez que
se utilicen serdn limpiadas y
desinfectadas antes de utili-
zarlas de nuevo, o bien seran
de un solo uso.

Adicionalmente deben poner-
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se en préactica otras medidas
activas en las granjas afecta-
das como a) sacrificar los ani-
males enfermos o sospechosos
de mixomatosis, b) destruir
eficazmente los cadaveres, ¢)
desinfectar los locales y mate-
riales empleando un producto
virucida homologado v d) rea-
lizar un vacio sanitario, si es
posible, de al menos 4-6 sema-
nas.
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CcOmo propuesta

para incrementar

el consumo de
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En este primer articulo, de caracter introductorio y descriptivo, se
analizara la situacién actual del consumo de carne de conejo y se
presentara el concepto de marketing como herramienta para determinar
las causas y proponer soluciones al descenso en el consumo.
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ace ya cuatro anos, a principios
de 2010, se establecieron las
bases de un proyecto de inves-
tigacion que pretendia estu-
diar el funcionamiento de los
procesos de comercializacion
de la carne de conejo en Espa-
na. Precisamente, la cunicultu-
ra nunca habia sido objeto de
investigacion ni de tesis docto-
rales en el Departamento de
Economia y Ciencias Sociales
de la Universidad Politécnica
de Valencia (UPV), vinculado
desde siempre a la Escuela Téc-
nica Superior de Ingenieros
Agronomos, pero si se habian
investigado los procesos co-

merciales de otro tipo de car-
nes. Cabe decir que otro depar-
tamento de la misma escuela y
universidad, el de Ciencia Ani-
mal, es un referente mundial
en cunicultura y responsable
de numerosos estudios y tra-
bajos de investigacion en dreas
como la produccion, bienestar,
nutricion, calidad de producto,
reproduccion, mejora genética
o patologia.

El objetivo general del proyec-
to, cuyos resultados se presen-
taron en el 37 Symposium de
Cunicultura de Asescu cele-
brado en Barbastro (Huesca)
en mayo de 2012, fue conocer

la situacién del sector cunicola
desde el punto de vista comer-
cial, realizar un diagnéstico del
sector analizando las variables
clasicas del marketing mix y
presentar algunas propuestas
que permitieran mejorar la
orientacién del producto, la
carne de conejo, a las necesida-
des de los consumidores.

Descenso en el
consumo de la carne
de conejo

Partiendo de este objetivo que
podriamos calificar de cientifi-
co, cuya definicion nos ha ser-
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La carne de conejo

Nno se compra
El matadero no compra
La distribucién no compra
El consumidor no compra

La carne de conejo

Nno se consume
El consumidor no consume

éPor qué?

¢Hay soluciones?

=)

La carne de conejo

no se vende
El productor no vende
El matadero no vende
La distribucion no vende

vido para poner orden a un
largo proceso de investigacion,
se encuentra una realidad mas
basica, mas sencilla de enten-
der v que sigue preocupando a
los diferentes eslabones de la
cadena de valor de la carne de
conejo, o al menos a casi todos.
El consumo de carne de conejo
estd descendiendo en Espana.

No hemos de utilizar esta afir-
macién con alarmismo, ya que
analizando friamente y objeti-
vamente los ultimos datos de
consumo alimentario en Espa-
Na observamos que hay otros
productos que, en la actual si-
tuacién econdmica, también
presentan descensos en su
consumo. Pero lo que si es im-
portante y no debemos olvi-
dar, es pensar y establecer una
vision estratégica del sector, a
medio vy largo plazo, con la in-
tenciéon de definir las bases pa-
ra un crecimiento que benefi-
cie a todos sus integrantes. Sin
duda, la actual situacién de cri-
sis representa un perfecto
punto de partida para intentar

establecer las bases de esta re-
flexion que permita la pervi-
vencia, evolucion y crecimien-
to del sector cunicola.

Los ultimos datos de consumo
alimentario en Espafia, publi-
cados por el Ministerio de
Agricultura, Alimentacion y
Medio Ambiente MAGRAMA)
y que incluyen la serie comple-
ta de 2012, indican que el volu-
men de consumo alimentario
en los hogares ha aumentado
un 0,7% en 2012 respecto a
2011 y en el mismo periodo, el
gasto en alimentos también ha
aumentado en un 0,2%.

Por productos y centrandonos
en el consumo de carne, se ha
producido un aumento en vo-
lumen del 0,8% en 2012 res-
pecto al 2011, mientras que el
gasto en el mismo periodo se
ha reducido en un 1,2%, en da-
tos referentes al total de carne.
Las variaciones en el consumo
de carne, en volumen, apare-
cen repartidas tal y como se
muestra en la Tabla 1.
Observamos por tanto que

Esquema
Efectos del
descenso del
consumo en los
integrantes del
sector cunicola

otros sectores ganaderos tam-
bién han sufrido descensos
importantes en el consumo, de
hecho, el mayor descenso no
es el del sector cunicola, sino el
correspondiente al ovino/ca-
prino, con un descenso del
9.2%, eso si, seguido del conejo
con un descenso del 3,3%.

Los datos de consumo alimen-
tario en hogares disponibles
en el panel de consumo ali-
mentario del MAGRAMA, pa-
ra series anuales completas cu-
bren hasta el ano 2012. Los da-
tos totales del anio 2013, a ene-
ro de 2014, aun no se han pu-
blicado™ En las Tablas 2 y 3, se
muestran datos relativos al
consumo de carne de conejo y
al consumo total de carne fres-
ca en hogares desde el afio
2008 hasta el 2012.

¢Por qué desciende el
consumo de carne de
conejo?

Para responder a esta cuestion
en primer lugar podriamos

wa 51



MARKETING # COMERCIALIZACION

TABLA 1. Variacién en el consumo total
de carne en 2012 respecto a 2011 en
hogares espanoles

Vacuno -2,6%

Pollo +1,8%

Carne Fresca:  Cerdo -0.3%
10.3% Ovmo/Caprmo -9,2%
’ Conejo -3,3%
Otras carnes frescas: +9,2%
Pavo +22,7%

Carne Congelada: +0,9%

Carne Transformada: +2,3%

Fuente: Panel de consumo alimentario. Ultimos datos de
consumo alimentario. Presentacién de los datos del con-
sumo alimentario en el hogar y fuera del hogar en Espa-
na 2012 (7 de marzo de 2013). MAGRAMA

pensar que el descenso en el
consumo se debe, por una par-
te, a la existencia de lo que po-
driamos definir como causas
generales, que afectan al des-
censo global en el consumo de
ciertos alimentos, incluidos la
carne de conejo y por otra par-
te causas particulares, inhe-
rentes al producto carne de co-
nejo. ;Cémo podemos pues,
averiguar estas causas? ;Cémo
podemos separar las causas ge-
nerales del descenso del con-
sumo, de las causas inherentes
al propio sector cunicola? ;De
qué herramientas disponemos
para encontrar las razones en
el descenso del consumo? ;Co-
mo podemos disenar estrate-
gias para favorecer el consu-
mo? Una de las opciones que

TABLA 2. Consumo de carne de conejo en hogares espanoles

Consumo per Gasto per

~ Volumen Valor Precio - . .
Ao . . . capita capita
(miles de kg) (miles de €) medio kg (Kg/persona) (€/persona)
2.008 63.872,85 370.058,87 579 1,47 8,45
2.009 62.746,19 357.402,73 5,70 1,40 7,95
2.010 6217411 333.596,68 537 1,35 7,26
2.011 61.867,21 335.720,09 543 1,34 7,30
2.012 59.829,34 319.692,03 534 1,29 6,94

Fuente: Panel de consumo alimentario. Base de datos de consumo en hogares. MAGRAMA.

Fecha de consulta: Enero 2014

TABLA 3. Consumo de carne fresca en hogares espafoles

Consumo per Gasto per

. Volumen Valor Precio .
Ao . . q capita capita
(miles de kg) (miles de €) medio kg (Kg/persona) (€/persona)
2.008 1.816.03594  11.092.609,62 6,11 41,42 253,08
2.009 1.801.872,66  10.842.002,58 6,02 40,01 240,73
2.010 1.800.297,60  10.439.444 92 5,80 3919 227,26
2.011 1.775.641,59 10.441.666,10 5,88 38,70 227,53
2.012 1.780.675,62  10.264.239,48 576 38,64 222,79

Fuente: Panel de consumo alimentario. Base de datos de consumo en hogares. MAGRAMA.

Fecha de consulta: Enero 2014

* A fecha de publicacién del presente articulo ya se conocen los datos de consumo alimentario correspondientes al
afio 2013, presentados el 27 de marzo de 2014 por el Ministerio de Agricultura Alimentacién y Medio Ambiente, los
cuales reflejan un incremento del consumo de carne de conejo del 6,3% respecto a 2012. Este dato, lejos de relajar
al sector, debe servir para continuar investigando y trabajando en estrategias que ayuden a incrementar el consumo
de carne de conejo. Por esta razén, mantendremos el hilo argumental de los articulos dedicados al marketing.
Pueden consultar los datos en: http://www.magrama.gob.es/es/alimentacion/temas/consumo-y-comercializacion-y-
distribucion-alimentaria/PRESENTACION_DATOS_CONSUMO_2013_tcm7-321988.pdf
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tenemos para obtener respues-
tas a las anteriores preguntas
es aplicar las técnicas que nos
ofrece el marketing. Una vez
averiguadas las posibles causas
del descenso del consumo se
podréa pensar en acciones que
permitan corregir esas causas
y buscar la forma mas adecua-
da de incrementar el consumo
y en este punto, también pode-
mos recurrir a técnicas de
marketing.

Cabe decir que el proceso des-
crito anteriormente no es infa-
lible ni es méagico ya que en
ciencias sociales y concreta-
mente en economia, es muy
dificil hacer previsiones acerca
del comportamiento de los
mercados, con la excepcién
evidente de ser capaz de con-
trolar todas sus variables, pero
nos ayudara a no dar palos de
ciego, a definir un camino, a
seguir una ruta vy a establecer
los elementos de control que
nos permitan saber si el cami-
no elegido es correcto. Inclu-
yendo la posibilidad de volver
atras y coger otro camino.
Aunque en cierta medida pa-
rezca que se trata de un proce-
so de ensayo / error, que en re-
alidad si que lo es, se trata de
un proceso pautado, dirigido,
que evita repetir errores ya co-
metidos y define y separa cla-
ramente las acciones cuyo re-
sultado es el adecuado, de
aquellas acciones que no ofre-
cen los resultados esperados.
Tampoco hay que olvidar que
la sociedad esta siempre en
movimiento y lo que puede re-
sultar adecuado en un deter-
minado espacio de tiempo, lue-
go puede no ser la mejor op-
cion. El sector cunicola tam-
bién tiene que estar preparado
para estos cambios y tener los
recursos para saber cambiar
cuando es necesario.



Técnicas de marketing

¢A que nos estamos refiriendo
realmente? ; Por qué pensamos
en el marketing y no en otras
disciplinas? Intentaremos ex-
plicar el concepto de marke-
ting y por qué pensamos en es-
ta disciplina como una opcion
para mejorar el consumo de
carne de conejo.

El ser humano ha realizado
procesos de intercambio de
productos vy servicios desde
que es humano, es decir, desde
que ha sido capaz de percibir la
realidad tal como la podemos
percibir nosotros mismos.
:Qué queremos decir con esto?
que todos hemos tenido y tene-
mos necesidades, de alimento,
de abrigo, de seguridad, econo-
micas, emocionales, etc. y las
queremos satisfacer consi-
guiendo aquello que necesita-
mos. Explicar la filosofia del
marketing desde un punto de
vista evolutivo nos puede ayu-
dar a comprender realmente
sus pautas. Siguiendo por tanto
con esta reflexién y recordan-
do la palabra necesidad, cuya
importancia veremos mas ade-
lante, nos preguntamos ;de
qué forma se consiguen satis-
facer estas necesidades? Nues-
tros ancestros podian cubrir
sus necesidades obteniendo los
recursos de varias formas co-
mo por ejemplo directamente
de la naturaleza, creandolos a
partir del pensamiento abs-
tracto o a partir de otro congé-
nere que posefa aquello que
nosotros no posefamos. Si-
guiendo este hilo conductor,
para obtenerlas de otro congé-
nere se podia utilizar la fuerza,
método que quizas fue el pri-
mero en utilizarse, pero que a
medida que evolucionaba la ca-
pacidad de pensamiento de los
seres humanos, se complemen-
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Una vez averiguadas
las posibles causas
del descenso del
consumo se podra
pensar en acciones
que permitan
corregir esas causas,
pudiendo recurrir a
técnicas de
marketing

té con otras formas para obte-
nerlo. Si un individuo tenia al-
go que otro individuo deseaba,
para conseguirlo no seria nece-
sario llegar al enfrentamiento,
si entre ellos eran capaces de
intercambiar algun objeto que
le interesara al otro. De este
modo surge el trueque, cuya
definicidn es, seguin la RAE, “el
intercambio directo de bienes
y servicios a lo cual la propia
RAE anade sin mediar la inter-
vencion de dinero”. Sin ser
conscientes, nuestros ances-
tros inventaron el marketing al
establecer relaciones de inter-

;Se adapta el
comercio
tradicional a las
necesidades de
los consumidores
de carne de
conejo?

cambio que satisfacian las ne-
cesidades de ambas partes. Por
tanto introducimos uno de los
conceptos basicos del marke-
ting, el intercambio. El ser hu-
mano sigue con su evolucion,
es un ser social que vive en co-
munidades generalmente ais-
ladas unas de otras. Los saltos
evolutivos, como el paso del pa-
leolitico al neolitico necesitan
miles y miles de anos para pro-
ducirse, tantos anos que es difi-
cil hacernos una idea del largo
periodo de tiempo que eso su-
pone. Segun las teorias vigen-
tes, hace unos 10.000 anos, en
Oriente Préximo, el ser huma-
no fue capaz de producir sus
propios alimentos y paulatina-
mente, se pasa de sociedades
cazadoras y recolectoras a so-
ciedades agricolas y ganaderas.
Aparecen los primeros asenta-
mientos humanos permanen-
tes, por la necesidad de contro-
lar los cultivos y proteger las
cosechas y surgen las primeras
ciudades, poniéndose de mani-
flesto un nuevo fenémeno, la
generacion de excedentes en
las producciones agricolas y
ganaderas. Estos excedentes
no son permanentes pues la




MARKETING # COMERCIALIZACION

=
it
w
e
(=
(&

iSe adapta el sector_-h\

cunicola a las = =

necesidades de la " — CONEre
b 1539 “"""nn.‘ro

gran distribucion?  «. o e

agricultura y la ganaderia, co-
mo en la actualidad, no dejan
de ser actividades sujetas a fe-
némenos naturales que las
afectan negativamente como
la sequia, temperaturas extre-
mas, plagas, enfermedades etc.
En esos tiempos, la produccion
de alimentos se combina con la
caza y recoleccion, actividades
que nunca han dejado de prac-
ticarse.

Las nuevas sociedades que
aparecen alrededor de la agri-
cultura y ganaderia siguen
evolucionando y se crean nue-
vas relaciones de intercambio
entre aquellos grupos huma-
nos que tenian excedentes de
productos, con otros grupos
que carecian de esos exceden-
tes pero podian obtenerlo a
cambio de productos o servi-
cios como por ejemplo el traba-
jo, la artesania etc. que satisfa-
cian al otro grupo.
Introducimos por tanto otro
concepto basico en marketing,
la satisfaccion y llegados a este
punto, podemos hacer un pe-
queno resumen de lo comenta-
do hasta ahora con las tres pa-
labras que hemos destacado y
que forman parte de nuestra
propia evolucién como seres
humanos: la necesidad, el in-
tercambio vy la satisfaccion.
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¢Qué es el marketing:
técnica, ciencia o
filosofia?

Podriamos resumirla en lograr
satisfacer una necesidad me-
diante el intercambio de bien-
es o servicios. Y esta idea basi-
ca es la que genera toda la
ciencia de marketing y en la
que se basan todos los autores,
empresarios, técnicos, consu-
midores etc. para mejorar las
formas de intercambio de
bienes y servicios de forma
que satisfagan las necesidades
de ambas partes, por un lado el
que ofrece y por otro el que re-
cibe. Sin embargo, el concepto
de marketing como satisfac-

Una clave importante
es descubrir las
necesidades del

consumidor, tanto
las actuales como
aquellas que ni
siquiera el propio
consumidor ha sido
capaz de imaginar

Técnicas basicas que utiliza
el marketing

* Investigacién de mercados: para conocer
sus necesidades.

e Definir estrategias de producto: Disefar un
producto o servicio orientado a satisfacer
esas necesidades.

e Establecer un precio adecuado para ese
producto.

® Comunicar al mercado la existencia de es-
te nuevo producto o servicio que se ha dise-
fiado, es decir, darlo a conocer, presentarlo.
e Disefar la forma de distribuir este produc-
to, es decir, como ponerlo a disposicion del
consumidor o cliente que lo va a adquirir.

cion es relativamente reciente,
aunque en este texto para lle-
gar a esta deduccién y de for-
ma ilustrativa, hemos recurri-
do a épocas antiguas de la evo-
lucién humana.

De hecho, el propio pensa-
miento de las empresas ha
evolucionado profundamente
desde la Revolucion Industrial.
En sus inicios, el objetivo de las
empresas era simplemente la
produccién, ya que practica-
mente todos los productos se
vendian al superar la demanda
a la oferta y en ese contexto, la
orientaciéon al mercado era
practicamente nula. Recorde-
mos la famosa frase de Henry
Ford “cualquier cliente puede
tener el coche del color que
quiera, siempre que sea negro”.
Progresivamente, a medida
que la demanda disminuia, se
necesitaba aportar algo mas
que simplemente el producto y
por tanto, se pasé de una men-
talidad productiva a una men-
talidad de producto. Se busca-
ba un producto de calidad, di-
ferente al de la competencia y
que resultara mas atractivo.
Conforme la industria avanza
y el consumidor tiene més
donde elegir, la demanda se va
reduciendo y surge la mentali-



dad de ventas. Ya no se trata
solamente de producir o pro-
ducir con calidad, se trata de
vender el producto que produ-
cimos. Esa dificultad de venta
nos permite volver otra vez a
los tres conceptos que hemos
expuesto anteriormente. Si el
producto satisface al consumi-
dor, si se ofrece al cliente aque-
llo que necesita v si se superan
continuamente sus expectati-
vas, nuestro producto tendra
mas opciones de venta que el
de la competencia.

Como vemos, volvemos de
nuevo a reflexionar en torno a
las palabras que hemos desta-
cado en el estudio de la evolu-
cidén humana, necesidad, in-
tercambio y satisfaccion, y que
nos han conducido hasta la fi-

losofia del marketing actual:
producir vy ofrecer lo que el
consumidor desea.

Por tanto una clave importan-
te es descubrir las necesidades
del consumidor, tanto las ac-
tuales como aquellas necesida-
des que ni siquiera el propio
consumidor ha sido capaz de
imaginar. Si solo nosotros so-
mos capaces de satisfacerlas,
tendremos en nuestro poder el
secreto del éxito.

A modo de conclusion

Se puede producir el mejor
producto o servicio posible pe-
ro si este no se ajusta a las ne-
cesidades del consumidor, si el
precio de venta no se ajusta al
valor percibido, si no se es ca-
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paz de presentarlo correcta-
mente y no se dan a conocer
sus ventajas o finalmente, si
no se distribuye de forma ade-
cuada, habra una gran proba-
bilidad que ese producto o ser-
vicio sea un fracaso. Aplicando
esta reflexién final al sector
cunicola, se pueden aprove-
char las técnicas de marketing
para encontrar el camino ade-
cuado y comenzar a caminar
hacia el objetivo propuesto, el
incremento de consumo de la
carne de conejo. ¢
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LONJA

JAVIER GOM EZ, presidente Historico de precios medios de lonja del conejo joven
de INTERCUN y representante
de la Lonja de Madrid Semana 2009 2010 2011 2012 2013 2014
El afio apunta peor que el ano pasado en 1 1e1€  155€ 162€ 167€ 173€ 187¢€
. o . 2 171€  146€ 200€ 167€ 173€ 187¢€
cuanto a precios. Si bien es cierto que en el 3 161€ 146 € 153€ 167 € 173€ 177€
primer trimestre las cotizaciones han sido su- 4 161€  146€ 153€ 167€ 173€ 177€
periores a las registradas en dicho periodo del 5 153€ 146€ 153€ 167€ 173€ 177€
pasado ejercicio, en el segundo, nos va a cos- 6 150€ 145€  154€  169€ 173€ 177¢€
tar mucho mantener el nivel de precios de 7 150€  145€ 154€ 169€ 173€ 177€
abril, mayo y junio de 2013. La causa recae en . L60€  145€ 1o4€ 169€ 173€ 177€
’ : ; 9 160€ 164€ 175€ 190€ 187€ 177€
que el consumo aparente de carne de conejo 10 175€ 167 € 190€ 192€ 197€ 187€
se ha resentido y obedece posiblemente a que 11 181€ 167 € 190€ 192€ 197€ 187€
hay menos dinero destinado a la alimenta- 12 181€ 167€ 190€ 192€ 197€ 187€
cién que a otros bienes de consumo. 13 181€ 180€  190€ 192€ 197€ 187€
14 181€ 180¢€ 190 € 192€ 197€ 187 €
15 181€ 1,80 € 188 € 192€ 187€ 177€
“ 16 1,81 € 1,80 € 177 € 1,88€ 187€ 177€
El sector no le queda 17 181€ 165€ 167€ 177€ 187€ 177€
18 1,73€ 154€ 1,67 € 1,77€ 182€ 177€
otra que machacarse 19 169€ 154€ 167€ 177€ 182€ 167€
o7 p 20 158€ 154€ 167€ 177€ 182€ 167€
én promocion 21 153€ 144€ 167€ 177€ 182€
22 153€ 144¢€ 1,67 € 1,77 € 182€
23 153€ 144¢€ 1,67 € 1,77€ 182¢€
El sector no le queda otra que machacarse en 24 153€ 144€ 167€ 177€ 182€
promocion para estimular las ventas de la 25 155€ 144€ 167€ 177€ 182¢€
carne de conejo. INTERCUN va apoyar la pu- 26 155€ 144¢€ 177€ 177€ 192¢€
blicidad en Salvame con la emision de un 27 155€  144¢€ 177€ 177€ 192¢€
anuncio convencional en Tele5, Antena3 y 22 155€ 144¢€ L77€ 177€ 192€
TV3. Se espera asi llegar el 70% de las amas 2 Im€  144€ Lr7€ le7€  192¢€
p ) 30 155€ 144¢€ 177 € 1,67€ 192€
de casa en dias de maximo interés para la 31 161€  161€ 194€ 167€ 192€
compra y el consumo: de martes a viernes. 32 166€ 122€ 197€  167€ 192€
33 168€ 122€ 197 € 1,67€ 192€
34 1,68€ 122€ 197 € 1,67€ 192€
Evolucion edio del conejo 35 1,68€ 140€ 197€ 167€ 192€
' 36 1,68€ 140€ 197€  167€ 205€
37 168€ 183€ 197€ 182€ 205€
38 183€ 185€ 197 € 184€ 205€
39 200€ 190€ 197€ 184€ 217 €
40 200€ 205€ 1,99€ 184€ 214€
41 200€ 185€ 212€ 197€ 222€
42 206€ 195€ 212€ 197€ 222€
43 206€ 204€ 212€ 197€ 222€
42 206€ 206 € 212 € 197€ 222€
45 197€ 214 € 212€ 197€ 222€
46 191€ 214¢€ 212€  199€ 222€
47 187€ 214€ 212€ 199€ 222€
: 48 175€ 191€ 197 € 199€ 222€
—-2014 #2013 ~=2012 49 175€ 191€ 197 € 199€ 222€
50 165€ 184€ 167 € 173€ 222€
51 165€ 170€ 1,67 € 1,73€ 187 €
52 165€ 184¢€ 1,67 € 1,73€

56 boletin de cunic 7



LONJAS

Cuadro de cotizacién del conejo vivo de las distintas lonjas

Semana del Bellpuig Zaragoza Madrid Silleda L.Ibérica Promedio se':f na

12/05/2014 180€ 165€ 162€ 159€ 170€ 167€ 20
05/05/2014 180€ 165€ 162€ 159€ 170€ 167€ 19
28/04/2014 190€ 175€ 172€ 169€ 180€ 177€ 18
21/04/2014 190€ 175€ 172€ 169€ 180€ 177€ 17
14/04/2014 190€ 175€ 172€ 169€ 180€ 177€ 16
07/04/2014 190€ 175€ 172€ 169€ 180€ 177€ 15
31/03/2014 200€ 185€ 182€ 179€ 190€ 187€ 14
24/03/2014 200€ 185€ 182€ 179€ 190€ 187€ 13
17/03/2014 2,00€ 185€ 182€ 179€ 190€ 187€ 12
10/03/2014 200€ 185€ 182€ 179€ 190€ 187€ 11
03/03/2014 2,00€ 185¢€ 182€ 179€ 190€ 187€ 10

24/02/2014 190€ 175€  172€ 169€ 180€ 177€ 9

17/02/2014 190€ 175€  172€ 169€ 180€ 177€ 8

10/02/2014 190€ 175€  172€ 169€ 180€ 177€ 7 XABIER ARRIOLABENGOA,
03/02/2014 190€ 175€  172€ 169€ 180€ 177€ 6 . . 2
27/01/2014 190€ 175€  172€ 169€ 180€ 177€ 5 pre5|dente de la Federacion
20/01/2014 190€ 175€ 172€ 169€ 180€ 177€ 4 Vasca y representante de la
13/01/2014 190€ 1,75€ 172€ 169€ 180€ 177€ 3 Lonja de Za ragoza

06/01/2014 2,00€ 185€ 182€ 179€ 190€ 187€ 2

31/12/2013 2,00€ 185€  182€ 179€ 190€ 187€ 1 , )
23/12//2010 200€ 185€  182€ 179€ 190€ 187€ 51 El comienzo del ano no fue peor que
16/12//2011 235€ 220€  217€ 214€ 225€ 222€ 50 otros. El primer trimestre ha sido supe-
09/12//2012 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 49 rior a la media, pero no he conocido un
02/12//2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 48 marzo tan malo como el pasado. En ese
25/11/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 47 )

18/11/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 46 mes el consumo suele tirar mucho de los

11/11/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 45 precios. Imagino que tiene que ver con
04/11/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 44 que ha y menos dinero en la calle, a pe-
28/10/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 43 sar de las previsiones optimistas en tér-
21/10/20183 235€ 2,20€ 217€ 214€ 225€ 2,22 € 42 minos macroeconomicos. Otro factor
14/10/2013 235€ 220€ 217€ 214€ 225€ 222€ 41 negativo es la bajada del precio de la piel,
07/10/2013 2,30€ 212€  209€ 206€ 217€ 214€ 40 o por estas fechas el afio pasado varia-
30/09/2013 230€ 215€ 212€ 209€ 220€ 217€ 39 quep ‘ b

23/09/2013 218€ 203€ 200€ 197€ 208€ 205€ 38 ba 0,80 €/kg mas que ahora.

16/09/2013 218€ 203€ 200€ 197€ 208€ 205€ 37

09/09/2013 218€ 203€ 200€ 197€ 208€ 205€ 36

02/09/2013 205€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 35 «

26/08/2013 205€ 190€ 187€ 184€ 195€ 192€ 34 Uno de los factores
19/08/2013 2,05€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 33 .

12/08/2013 205€ 190€ 187€ 184€ 195€ 192€ 32 negativos en el segundo
05/08/2013 205€ 190€ 187€ 184€ 195€ 192€ 31 . .
29/07/2013 205€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 30 trimestre es | a ba] ada
22/07/2013 205€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 29 : : o 1”
15/07/2013 2,05€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 28 del precio dela pI el
08/07/2013 205€ 190€  187€ 184€ 195€ 192€ 27

01/07/2013 205€ 190€ 187€ 184€ 195€ 192€ 26

24/06/2013 195€ 180€ 177€ 174€ 185€ 182€ 25

17/06/2013 195€ 180€ 177€ 174€ 185€ 182€ 24 Todo esto y ante un mayo en el que sue-
10/06/2013 195€ 180€  177€ 174€ 185€ 182€ 23 le aumentar la produccion, nos ha lleva-
03/06/2013 195€ 180€ 1,77€ 174€ 185€ 182€ 22 do a una situaciéon preocupante. A pesar
27/05/2013 195€ 180€ 177€ 174€ 185€ 182€ 21 del esfuerzo del sector en publicitar el
20/05/2013 195€ 180€ 177€ 174€ 185€ 182€ 20 .

13/05/2013 195€ 180€ 177€ 174€ 185€ 182€ 19 consumo de carne de conejo, debe au

mentarse para fomentarlo aun mas.




ASESCU

INIFOLNZA

39? edicion del
Symposium de
Cunicultura de Tudela

La eleccion de Tudela para albergar
esta nueva edicién es debida a su
privilegiada localizacion geogréfica, a
medio camino entre el Pais Vasco, La
Rioja y Aragdn, que junto con Navarra,
agrupan al cerca del 20% de la
produccién espafola.

La Asociacion Cunicola Navarra, ASCUNA y NARABA
S.Coop, agrupan al 90% de los productores de carne de co-
nejo de la Comunidad Foral Navarra, aportan servicios a
los productores que les permiten centrar su actividad en
la produccién de carne de conejo, dejando a las asociacio-
nes parte de la gestion de la explotacion, como es la com-
pra de pienso o la comercializacién de sus productos.

Un ejemplo de esto ultimo lo tenemos en la marca colec-
tiva CRICON, iniciativa pionera en nuestro pais en la co-
mercializacién de carne de conejo diferenciada. Pero ade-
mas, el INTIA Instituto aporta servicio de asesoria técnica
con una gran profesionalidad por parte de los técnicos
que lo integran, que, como objetivo, tienen aumentar la
rentabilidad de las explotaciones haciéndolas competiti-
vas, contribuyendo a que éstas vayan integrando los ulti-
mos avances en manejo, instalaciones, sanidad, etc.

De este modo, ASESCU en colaboracion con ASCUNA vy
NARABA S.Coop, han organizado el XXXIX Symposium
de Cunicultura con el objetivo de presentar al sector las
ultimas novedades cientificas. Asf a través de 24 comuni-
caciones libres se presentan los ultimos avances en cuni-
cultura. También se van a tratar temas de interés general
para todo el sector, cuestiones como la presentacion del
Modelo Navarro de Produccién de Carne de Conejo, co-
mo ejemplo para exportar a otras Comunidades. Cuestio-
nes como la comercializacion de la carne de conejos en
nuestro pais o la propuesta de la nueva PAC de plantear
la figura de las Agrupaciones de Productores como un
modo para que los propios ganaderos tengas mas fuerza a
la hora de comercializar sus productos. Una cuestion im-
portante para el conjunto del sector es el uso de medica-
mentos en nuestra produccién, por lo que se va a dedicar
una sesion completa a analizar este tema vy tratar de lle-
gar a compromisos que permitan deducir su uso.

Estos son algunos de los temas que se trataran en este en-
cuentro anual de la cunicultura espanola, que esta con-

tribuyendo a que Espana se convierta en uno de los lide-
res mundiales en la produccion de carne de conejo.
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PROGRAMA

Miércoles, 28 de mayo

19:00-20:00 h Inscripciones y acreditacién al congreso

Jueves, 29 de mayo

09:00 h Inscripciones y acreditacion al congreso

10:00 h Acto de Inauguracion del Symposium

10:15 h Navarra un modelo de cunicultura, de la granja a la

mesa. D. José Luis Tainta, NARABA

10:45 h Pausa para café por gentileza de COGAL.

11:15 h Sesiéon de comunicaciones libres: Gestion Técnico

Econémica
 Calculo de indices técnicos en explotaciones cunicolas,
Pascual M., Blasco E., Gémez E.A.
« Influencia del ritmo de reproduccion y la edad al
destete sobre la productividad y la cuenta de resultados
de granjas de conejos, Rafel O., Ramon J., Perucho O.

11:35 h Sesién de comunicaciones libres: Patologia
 Primeras valoraciones de las autovacunas de tifa
aplicadas en granjas cunicolas, Fernandez A., Borobia
M., Chacon G., Sanz C., Albizu M., Murioz, A., Baselga R.
» Caracterizacién de cepas de Staphylococcus aureus
defectivas en genes de virulencia, Penadés M., Garcia-
Quirdés A., Comos M., Penadés JR., Selva L., Corpa J.M.,
Viana D.
« Estudio longitudinal de la colonizacién nasal por
Staphylococcus aureus en conejos, Garcia-Quirds A.,
Penadés M., Penadés J.R., Viana D. Corpa J.M.,, Selva L.
» Eficacia de dos coccidiostatos (Robenidina y Diclazuril)
sobre pardmetros productivos en conejos post-destete,
Abad R., Delgado R., Garcia J., Nicodemus N.

12:15 h Comercializacion de la Carne de conejo

D. Felipe Medina, Responsable de Cadena Alimentaria de la

Asociacion Espanola de Distribuidores, Autoservicios y

Supermercados, ASEDAS

v

La Organizacion del congreso conté
con el patrocinio de las siguientes
instituciones:

Ayuntamiento de Tudela

Instituto Navarro de Tecnologias e Infraestructuras
Agroalimentarias (INTIA)

Intercun

Plataforma Tecnolégica de Agricultura Sostenible
Base de datos del sector cunicola espafiol (bdcuni)

Conté con el patrocinio de:
Goémez y Crespo

Conté con la colaboracién de las siguientes empresas:
Andrés Pintaluba Laboratorios Hipra

Cogal Laboratorio e Industrias Iven
Coren Agroindustrial Laboratorios Maymé
Copele Nanta

Editorial Agricola Novartis

Elanco Nutriad

Granja Jordan S.PVeterinaria

Grupo Hermi Zoetis
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12:45 h Aperturas de nuevos mercados para la carne de conejo
D. Oscar Rodriguez, Subdireccién General de Acuerdos
Sanitarios y Control en Frontera, MAGRAMA
13:30 h Pausa para comida
15:00 h Asamblea General de ASESCU
16:00 h Organizacién de Productores en cunicultura
D2 Esperanza Orellana. Subdireccién General de Productos
Ganaderos MAGRAMA
16:45 h Costes de produccion de la carne de conejo.
D. Angel Oscoz, Instituto Navarro de Tecnologfas e
Infraestructuras Agroalimentarias, INTIA
17:30 h Sesién de comunicaciones libres. Reproduccion, Manejo
y Bienestar
» Comparacion de algunos aspectos del manejo y de la
sanidad de conejas lactantes segun el disefio de la jaula de
maternidad, Lagardera G., Solaz S., Martinez-Paredes E.,
Cervera C.
« Variacion del comportamiento alimentario de conejas
asociado al cambio de jaula durante la lactaciéon y la
gestacion, Martinez-Paredes E., Rédenas L., Cervera C.
» Efecto de la edad al destete y el tipo de jaula sobre
parametros reproductivos y de crecimiento en conejas y
gazapos, Alfonso C., De Blas C., Garcia-Rebollar P, Garcia-
Ruiz AL
» Produccién de leche y peso de la camada en diferentes
lineas de conejos, EL Nagar A.G., Minguez C., Sdnchez J.P,
Torres C., Baselga M.
» Consecuencias de la robustez y de los criterios de
eliminacion de las conejas sobre la productividad de la
granja, Arnau-Bonachera A., Savietto D.
18:20 h Caracteres de crecimiento y rendimiento en conejos
procedentes de un cruce a tres vias.
D. Carlos Minguez Balaguer, Universidad Politécnica de
Valencia
18:40 h Pausa para café por gentileza de COGAL
19:00 h Papel de las Asociaciones de Productores en el
desarrollo de la cunicultura
Modera: D. Ceferino Torres, ASESCU
Participan:
D. Francisco Arboés, Conacun
D. José Luis Tainta, Naraba
D. Xabier Arriolabengoa, Federacion de cunicultores de
Euskadi.
20:00 h Entrega de los premios “Cunicultores de Espafia”
organizados por el CITA-IVIA

Viernes, 30 de mayo

09:00 h Sesion de comunicaciones libres: Nutricién
» Efectos del aporte alimenticio de un extracto de alga rica en
Maltanediol y en Fucosterol sobre los resultados zootécnicos,
los niveles y las caracteristicas nutricionales de la carne de
conejo, recibiendo una racion enriquecida en acido alfa
linolénico, Guriec N., Colin M., Delarue J., Jiménez Alba C.,
Camino Callarisa A., Varella, Negre E., Raguénes N., Prigent
AY.
» Efecto del nivel de fibra soluble y del nivel de 4cidos grasos
w3 sobre el rendimiento de las conejas y sus camadas
durante las dos primeras lactaciones, Delgado R., Abad R,
Nicodemus N., Villamide M.J., Ruiz N., Menoyo D., Carabano
R., Garcia J.

« Efecto de la fuente y del nivel de lignina sobre los
parametros productivos y las caracteristicas de la canal de
gazapos en crecimiento, Crespo R., Alfonso C,, Saiz A.,
Garcia-Ruiz AL, Marco M., Nicodemus N.
» Efecto de la fuente y del nivel de lignina sobre la
digestibilidad v la retencién de nutrientes de gazapos en
crecimiento, Crespo R., Alfonso C., Saiz A., Garcia-Ruiz A.L,
Marco M., Nicodemus N.
o Efecto de la suplementacion en la dieta con levadura,
vitamina E, orégano y sus combinaciones sobre la barrera
intestinal y la microbiota cecal, resultados preliminares,
Cardinali R., Delgado R., Magistrali C., Dal Bosco A.,
Castellini C., Carabario R.
» Respuesta reproductiva de conejas alimentadas con dietas
enriquecidas con aceite de salmon, Rodriguez M., Valiente
V., Formoso-Rafferty N., Masdeu M., Garcia-Garcia R.M.,
Arias-Alvarez M., Lorenzo P.L., Rebollar PG.
» Pardmetros productivos y digestivos de gazapos de engorde
alimentados con dietas enriquecidas con aceite de salmoén,
Valiente V., Carro M.D., Rodriguez M., Formoso-Rafferty N.,
Velasco B,, Astillero, J.R., Rebollar PG.

10:45 h INTERCUN-INIA, alianzas para avanzar

D? Isabel Vazquez, Area I+D+i en Ganaderia v Acuicultura del

Instituto Nacional de Investigacion y Tecnologia Agraria, INIA.

11:15 h Pausa para café por gentileza de COGAL.

11:45 h Riesgos de la dependencia de la medicaciéon:
» Problema desde el punto de vista legal.
D. Odoén Sobrino, Subdireccion General de Medios de
Produccion Ganaderos, MAGRAMA
* Problema desde el punto de vista del riesgo sanitario para la
salud humana.
D. Luis Sevilla, Responsable de Integraciones y Servicios
Veterinarios HERMI
» Propuestas desde el sector para reducir la dependencia de
la medicalizacién.
D. Ignacio Badiola. CReSA, Centre de Recerca en Sanitat
Animal. IRTA-UAB

13:30 h Acto de Clausura del Symposium

Exposicion de Posteres

Patologia:

 Caracteristicas microbioldgicas del agua en granjas de conejos
del nordeste de Portugal, Coelho A.C., Pinheiro V.

e La administracion metafilactica del clorhidrato de
valnemulina (Econor®) para el tratamiento de la enteropatia
epizoodtica del conejo, Dip R., Nemet Z., Schiessl B., Klein U.,
Strehlau G.

Reproduccién, Manejo y Bienestar:

* Rendimientos de conejos en cebo en jaulas enriquecidas,
Pinheiro V., Soares S., Outor-Monteiro D., Mourao J.L., Silva S.
» Utilizacién de imagenes termograficas para evaluar la
temperatura de gazapos en nidales con diferente material, Silva
S., Mourdo J.L., Ribeiro L., Goncalves C., Pinheiro V.

» Recuperacién de peso durante la lactancia de conejas con
distintas edades, Martins A., Lima F., Ribeiro L., Outor Monteiro
D., Pinheiro V.

Comportamiento de consumidores:

« Preferencias de consumidores jévenes por las piezas del
despiece tecnoldgico de la canal de conejo evaluadas mediante
patrones fotograficos, Gonzalez-Redondo P, Sdnchez-Bonilla A.
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