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Carta al director

Sr. Director,

Con motivo de la publicacion del articulo “Vacio de lonjas” en el numero
173 de Boletin de cunicultura, quisiera pedir la rectificacion de dicho arti-
culo, ya que considero que hay que matizar algunas afirmaciones vertidas ~ g T

en sus pdginas por su falsedad. A continuacion me dispongo a corregir (JlIN I(Jl LTLIR"
cada una de las frases que tergiversan mis manifestaciones realizadas
para la redaccion del texto.

La entradilla (pagina. 6) reza que “Las causas de la disolucion (de la lonja
Ibérica) hay que buscarlas en la llamada de atencion de CONACUN que
incide en que no estaba inscrita oficialmente como Mesa de Precios de
Conejo”. Al respecto debo anadir otros motivos de esa oposicion, que van

>
mas alla de la falta de este tramite legal y que han motivado la repulsa de la N
Confederacion Nacional de Cunicultores (CONACUN): el funcionamien- y ﬂ 1 p
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to delalonja Ibérica no era ni democrdtico nirepresentaba a todo el sector.

En la misma pdgina (pdg. 6) se resalta con mayor tamario tipografico “A L

favor de la lonja Ibérica queda haber proporcionado el mejor promedio e ————
de precios de conejo vivo desde que se creara”. No puedo dejar de matizar
que durante todo el periodo de cotizacion de la lonja Ibérica hemos percibi-
do el precio de conejo por debajo del coste de produccion, sobre todo por
costes de su alimentacion, por lo que parece evidente que se trata de una
afirmacion tendenciosa.

Unas paginas mas adelante se puede leer: “Gracias a la actitud de CONA-
CUN, los productores que cobran precios referenciados a las lonjas de
Zaragoza v Bellpuig han tenido que revisar los acuerdos con sus matade-
ros. La version de esta asociacion es que solo participan los cunicultores
en las lonjas de Bellpuig v Zaragoza, en tanto que los mataderos de sus
zonas de influencia se han ido a marcar precios a Madrid, contraviniendo
el acuerdo que habian mantenido con el sector en la reunion madrilena de
este verano”.

Debo decir muy alto que es totalmente falso el hecho de que se culpe a
CONACUN de que los mataderos aludidos hayan dejado de operar. Ellos
mismos lo han hecho sin ningun tipo de denuncia ni coaccion.

Cuando en el mencionado articulo se describe el funcionamiento de la
lonja Ibérica y en concreto, se menciona que en el tercero de los bloques
que componen la plantilla o herramienta informdtica que procesa la in-
formacion que se recoge de los mercados para plantear un precio semanal
“se contrastan las propuestas de los bloques anteriores: la proposicion del
bloque 1 (productores) se considera con un valor del 35% del valor final y
la del segundo (mataderos) se pondera con un 65%". Es precisamente este
juego de proporciones el que desvela la falta de paridad entre produccion
e industria.

Como ultima correccion, se cita que “El administrador de la lonja (Ibérica)
cuenta con una serie de inspectores que, a propuesta de los mataderos y
con la aprobacion de los productores, pueden ir a los mataderos y verifi-
car que la informacion remitida a la lonja es veraz”. De ninguna manera, a
nadie le consta haber visto los referidos inspectores, pues ni han existido
nunca ni se ha dado aprobacion alguna al respecto por parte de los pro-
ductores.
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Firmado,

Francisco Abés Claver



Enla pdgina 50 del numero 173
del Boletin de Cunicultura se in-
dico por error que Xavier Arrio-
labengoa Zabala pertenece a
Intercun, cuando lo correcto es
que pertenece a la Federacion de
Cunicultores de Euskadi.

Editorial

Intercun e INIA de la mano en innovacién

Acabamos este 2014 hablando de futuro. Todos hemos escuchado en
una u otra circunstancia que hoy, mas que nunca, la supervivencia de
los sectores econdémicos estd en manos de la [+D+i, y es algo en lo que
pocos estamos en desacuerdo.

Lo complicado viene después: pasar de las palabras a la accién, que es
lo que acaban de hacer Intercun vy el Instituto Nacional de Investiga-
cién y Tecnologia Agraria y Alimentaria (INIA), mediante el acuer-
do que permitiréd en los préximos anos trabajar en el desarrollo de
estudios sobre diversas enfermedades que afectan a los conejos, la
eliminacién de los cadaveres en las propias explotaciones o sobre el
bienestar animal en conejos de granja.

Segun el director del INIA, Manuel Lainez, este proyecto de investiga-
cién forma parte del Plan Estatal de Investigacion Cientifica y Técnica
v de Innovacién 2013-2016, que tiene como objetivo incrementar la
colaboraciéon en materia de [+D+i entre el sector publico y las Organi-
zaciones Interprofesionales Agroalimentarias.

Intercun es la primera Interprofesional del sector que ha llegado a
materializar, publicando una resolucion en el BOE, un acuerdo con
el INIA para desarrollar trabajos conjuntos de investigacién, lo que
dice mucho respecto a que no todo es tener un presupuesto grande a
la hora de realizar actividades interesantes para el sector. Si faltan re-
cursos, solo es necesario ser mas creativo y flexible, y en eso estamos
metidos ahora mismo. Desde INTERCUN creemos que con este acuer-
do se logra transparencia a la hora de gestionar los diversos proyectos
de investigacion, pero también se logra mas eficacia en la ejecucion de
los proyectos, al ser el INIA, entidad especializada en [+D+i, la que se
encargara del seguimiento y control de cada uno de los trabajos desa-
rrollados. Por ultimo, INTERCUN, con este acuerdo con el Ministerio
de Economia y Competitividad, logra un reconocimiento y un apoyo a
la investigacion que otras entidades publicas no pueden dar.
Inmersos como estamos en el Modelo Europeo de Produccién Animal,
a las producciones ganaderas europeas no le queda mas remedio que
mirar al consumidor y seguir consiguiendo los mejores estandares de
produccion animal, mejorando la sanidad de la cabana vy el bienestar
animal. La tinica forma de conseguirlo que sabemos es apostar por la
investigacion cientifica y la innovacién como bases del desarrollo del
sector.

Ojala esta iniciativa nos dé muchas alegrias en este anio que empieza.

iMuchas felicidades a todos!
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